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 近年来，商业领域发生了重大变化，互联网的使用越来越多，
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在家办公的普及，在线应用程序的使用越来越广泛，还有其他一些变

化。由于这些变化，一些企业和行业举步维艰，而另一方面，一些行

业正在崛起，它们欣欣向荣，吸引新客户，创造利润，并拥有巨大的

发展潜力。 

 本书将重点介绍公司的第二部分，即正在增长的行业。它将在

全球范围内获得新客户，前景广阔。这是一个新兴行业--在不同国家

的市场上销售。本书是第一本全面介绍各国该行业的书籍，介绍了实

际案例以及如何通过该行业增加销售额和获得新客户。 

几年后，公司的销售部门将普遍包括负责不同国家市场销售的员工，

这本书可以给他们带来启发。 

 中学和大专院校必须适应当今劳动力市场的形势，并将市场销

售领域引入各州的课程，以满足日益增长的需求。 

 我从 2020 年开始从事这个新领域的工作，当时我和我的同事

们是世界上第一个研究在不同州使用多少市场应用程序来销售产品这

一问题的人。 在从事这一领域的工作期间，我听到了来自各方面的许

多不友善的评论，因为点击几下就能在 70 多个州销售产品的想法几乎

是科幻小说。今天，在 2024 年，我们正在将我们的想法付诸实践，帮

助公司利用市场在 70 多个国家销售产品。  祝您交易成功。伊万-杜贝

克 
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1.  这本书为谁而写？ 

 本书包含一系列实用见解，介绍了如何在不同国家的市

场应用程序上进行销售的实例，以便用户找到新客户、增加销

售额或提高收入。 

本书的读者对象包括以下人员和公司： 

a) 销售公司代表 

销售公司的主要重点是尽可能多地销售，而通过在不同

州的市场上销售，公司可以进一步提高销售额。我们为

许多销售公司培训销售人员和经理，帮助他们发展壮大

。通过市场销售，销售代表可以获得在哪些州销售以及

哪些价格具有竞争力的信息。 

 

b) 制造公司代表 

制造公司的主要重点是生产有竞争力的产品。通过我们

的解决方案，企业可以了解其生产的产品是否可以销往

国外以及价格如何。我们对许多公司的销售人员和主管

进行了培训，并向他们展示了销售产品和确定价格的实

际案例。 

 

c) 名人、体育俱乐部、体育组织 
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如今，名人、有影响力的人、体育俱乐部或活动组织者

拥有 "商品 "的做法非常流行。这些产品包括球衣、T恤衫

、马克杯等。我们帮助很多零售商销售这些产品。 

 

d) 自由职业者、虚拟助理、在家工作的人 

对于自由职业者（自营职业者）、虚拟助理或在家工作

的人来说，在不同国家的市场上销售是一个新的机会。

利用他们在本书（或我们的培训课程）中学到的技能，

他们可以为各种企业提供更多帮助，无论是在支持、图

形准备还是其他行政事务方面。  

 

e) 学生 

对学生来说，在不同国家的市场上销售是一个新的机会

，既可以是兼职工作，也可以是实习或学徒。 

 

f) 中学和大学代表 

本书（或我们的培训）适合那些希望在学校里传授有前

途领域见解的高中和大学代表。   

 

g) 求职者和寻求新挑战的人 

各州的市场销售业潜力巨大，将雇用大量人员。这本书

和我们的培训适合任何寻找新机会的人。 
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h) 商会和其他协会的代表及其成员 

增加出口是许多专业和行业协会的主要目标之一。在不

同国家的市场上销售是有助于出口的一种形式。 

 

i) 政党代表、众议员、参议员 

向不同州的市场销售应成为各州的基本出口战略之一。

议员、参议员和经济学家必须了解这些技术。  

 

j) 媒体、媒体和广告公司的代表 

这个行业为销售广告空间带来了新的商机。在本书中（

或在我们的培训课程中），我们将介绍如何销售广告版

面的实际案例，或为需要获得广告以销售产品的公司提

供建议。  
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2.  术语解释 

 

在许多国家，市场销售都是一个新领域，因此我们列出了在本书其他

章节中出现并需要解释的术语。 

市场  

这是一个在线销售网站，汇集了使用该网站销售产品的各种卖家。在

该网站购物的客户使用购物车进行标准购买。该市场应用程序在美国

很受欢迎，拥有众多追随者。 

仓库  

这是在不同州储存货物的专用空间。  

履行   

这是与市场应用程序合作的仓库。这些仓库存储货物，在收到来自市

场的订单后，确保分拣（包装）货物并将其发送给客户。 

包装 

将商品放入市场。分页后，商品出现在客户的菜单中，客户可以购买

。  

适合在市场上销售的产品 

可以在市场的不同类别中找到产品。  

如果您对在不同国家的市场上销售感兴趣 

这是指希望在不同国家的市场上销售产品的个人或公司。可以是制造

公司、销售公司、名人、媒体代表或广告或媒体代理公司的代表。 

客户 

在市场上购买 "我们 "商品的个人或企业。 
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3.  如何开始 

 2020 年，当 covid-19 全面袭来，世界几乎停滞不前时，

我们发现，对于如何在不同国家的验证市场应用程序上进行销

售，并没有全面的解决方案和指导。 

2020 年，我们获得了商业伙伴的资金投入，帮助我们在

不同国家启动和运行项目。 

我们的目标是在不同的州找到尽可能多的市场，让我们

的客户可以在这些市场上销售不同的产品，同时确定如何安排

物流方面的一切事宜，并创建一个简单的网络应用程序，有意

在市场上销售产品的人只需选择他想在市场上销售产品的州即

可。 

为了实施这一项目，我们组建了一支庞大的国际团队，

他们已经并将继续在不同的国家以多种语言开展工作。 

在项目的第一阶段，我们必须找出哪些市场应用程序可

以在不同国家使用。我们验证了数千个域名，并测试了销售、

购买、数据传输和其他技术参数。 

在第二阶段，我们对所访问国家的履约仓库进行了测试

，并与这些仓库的现任和前任员工进行了交谈，以了解存储货
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物的技术参数。我们走访了美国多个州的 2,000 多个不同的仓库

，为您提供一个参考。有时，这真的是一次冒险。 

我们发现，经过验证的市场应用程序（包括与履行的连

接）分布在 78 个州。您可以在我们的网站 www.tradewyx.com 上

找到所有州的概况。  

 我们正在寻找一个域名来托管整个项目，并寻找一个网

站来注册有意在不同国家的市场上销售的人。经过长时间的搜

索，我们找到了 www.tradewyx.com 这个域名。 

 我们的主要合作伙伴（投资者）来自美国，因此我们在

硅谷成立了 Tradewyx Inc. 

我们于 2023 年正式推出了我们的应用程序，您可以在 78 个州的

市场应用程序上进行销售。  

与此同时，由于对我们服务的需求量很大，我们正在扩大我们

的团队，将各州的员工纳入其中，并在 200 多个国家开展培训。  

如果您对该项目感兴趣，请发送电子邮件至 

job@tradewyx.com 

 

  

http://www.tradewyx.com/
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4.  我们可以安排销售的国家 

我们在以下各州提供市场销售。  

欧洲 - 30 个国家 1 

. 比利时 2. 保加利亚 3.捷克共和国 4.丹麦 5.芬兰 7.  

克罗地亚 9.意大利 10 拉脱维亚 11 立陶宛 12.匈牙利 13.德国 14.荷兰 15. 

挪威 16.波兰 17.葡萄牙 18.罗马尼亚 19. 奥地利 20.希腊 21.斯洛文尼亚 23.

塞尔维亚 24.英国 25. 瑞典 26. 西班牙 27. 瑞士 28. 乌克兰 29. 白俄罗斯 30. 

俄罗斯  

非洲 - 11 个国家 

阿尔及利亚 2. 埃及 3. 加纳 4.南非 5.肯尼亚 6.摩洛哥 7.尼日利亚 8. 科特迪

瓦 9. 塞内加尔 10.突尼斯 11.乌干达 

美国 - 19 个国家 

1.阿根廷 2.  多米尼加共和国 5.   

厄瓜多尔 6. 危地马拉 7.智利 9. 加拿大 10.哥伦比亚 11. 哥斯达黎加 12.墨

西哥 13.尼加拉瓜 14.巴拿马 15.秘鲁 16. 萨尔瓦多 17. 美国 18. 乌拉圭 19. 

委内瑞拉  

 

亚洲 - 17 个国家 

1. 孟加拉国 2. 中国 3. 菲律宾 4. 格鲁吉亚 5. 印度 6. 印度尼西亚 7. 以色列 

8. 日本 9. 韩国 10.马来西亚 11.马来西亚 11. 沙特阿拉伯 12. 新加坡 13. 阿

拉伯联合酋长国 14. 泰国 15. 台湾 16. 土耳其 17.越南 

澳大利亚 - 1 个国家 

1.澳大利亚 
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5.  我们可以销售的产品概览 

 

我们可以在不同国家的市场上销售的产品包括以下产品： 

膳食补充剂、不易腐坏的食品、运动器材、 

床上用品（如枕头）、投资硬币、香水、工具、书籍、电子产

品、家居饰品、手表、 

手提包、背包、游戏机  

品牌（商品）产品（T恤衫、运动衫等） 

 

每个市场可在不同州销售的物品清单可能有所不同。 

我们建议您查看每个市场类别中的待售物品清单，我们将在下

面几页对其进行介绍。 
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6.  实例 I. 

 

 在一个不知名的大城市里，举行了一场大型搏击比赛（你可以想

象其他任何体育比赛，甚至是音乐会）。 

这场比赛吸引了大量来自不同州的粉丝。很多球迷都在关注这场比赛。  

为什么这很重要？ 

这个时刻对俱乐部（运动员或音乐团体）来说非常重要，因为他们必须

充分利用这些关注，向不同国家的粉丝销售品牌（企业/俱乐部等）产品

。 

运动员（俱乐部、音乐团体）的管理者必须为尽可能多的国家的

粉丝准备尽可能多的品牌产品（T恤、球衣等），并在市场应用程序上 "

列出商品"，以帮助销售。 

他们可以在比赛（音乐会、锦标赛）前后销售数千至数万件品牌产品。 

重要提示 

本场比赛（以及其他类似的比赛、音乐会）的日期是提前知道的，也就

是说，有足够的时间来准备和安排这种商品的销售。有关比赛的获胜方

和输掉比赛的球队/俱乐部都有兴趣购买这种商品。 

例如：假设比赛前后在市场上销售了 50 000 件 T 恤和其他品牌产品，每

件利润为 50 捷克克朗。  那么总利润就是 2,500,000 捷克克朗。 
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7.  实例 II. 

 

假设您有一种产品，并希望在不同的国家销售。请在矩形中间

画出产品名称，并在链接中写出您想在那里销售产品的州名。 
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8.  轻松注册 

我们的目标是创建一个简单的注册方式，让有意在不同州销售产品的

人可以使用市场注册销售产品，只需选择他们想销售的州即可。 

注册只需 4 个步骤，非常简单直观。  

直观。 

第 1 步 - 在 app.tradewyx.com 上创建账户 

在此步骤中，我们将使用您的电子邮件和密码创建一个账户。 
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创建账户后，系统会发送一封 "验证电子邮件"。 

 

第 2 步 - 填写公司详细信息 

在此步骤中，输入公司名称、地址和电话号码。 

 

第 3 步 - 上传 CSV 项目  

在这一步中，我们上传要出售的数据。 
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第 4 步 - 选择销售市场 

在这一步中，我们选择要销售的市场 

 

 

 

 

 

您可以从  

78 个国家的 168 个市场中进行选择。  

 

 

轻松注册 

 

 

数据输入完成后，我们的客户支持团队将与每个潜在卖家联系

，并就如何调整文字、描述和翻译向他们提供建议，以使商品

尽可能适于销售。 
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9.  实例 III. 

 

在本章中，请试用我们的应用程序 app.tradewyx.com。 

 

在 app.tradewyx.com 上创建一个简单的注册。 

2.填写您的详细信息。 

3.先不要上传 CSV 文件 - 跳过这一步。 

4.只需一个简单的选择，您就可以选择要在哪个市场上销售。 

 

请多次尝试此程序。 

我们的同事试图为在不同国家的市场上销售创建一个人人都能

使用的简单注册界面。 
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10.  市场销售启动速度 

 

我们的目标是在注册后一周内在一个或多个选定国家销售商品

。 

时间表 

1. 在 www.tradewyx.com 上登记物品 

2 天 - 准备送往仓库的物品 

 

 

2. 将物品送往仓库 

3 天 - 国家间的对外运输（如果是邻国，时间可以短一些 

            但也可能更长，如海上运输 

 

 

 

 

3. 运送到仓库 

2 天 - 检查项目 

 

 

4. 启动市场销售 
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11.  不同国家的市场销售流程 

如果您有意出售，请在 www.tradewyx.com 上注册。 

注册时，潜在买家会选择一个市场，并在检查物品时进行陈述

。准卖家将获得所选市场的仓库地址--履行地址，必须将出售的

物品发送到该地址。 

2.  相关方根据所选国家将货物发送到仓库 

 

 

 

 

 

3.客户在市场上购买并完成货物发送 

 

 

 

 

 

 

 

 

4. 相关方将收到物品销售发票 

http://www.tradewyx.com/
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12.  计算不同国家市场上的销售额 

 

 目前，我们可以帮助您在 78 个州的 200 多个市场上销售产品。在

市场上销售会给潜在卖家带来成本，其中包括市场运营商的费用（佣金

）、每月的固定费用、在不同州租用履行仓库的费用以及我们公司的费

用。从履行仓库到客户的运输费用通常由客户支付。 

您可以在我们的界面（注册后）找到每个市场的费用概览。 

在 app.tradewyx.com 上注册后，潜在卖家可选择他们想在哪个市场上销售

。每个市场都会设置月订阅费，然后从中扣除在市场上销售的费用。  

计算示例 订阅/每月押金    2 000 捷克克朗 

收入   

出售 200 000 捷克克朗的物品          200 000 捷克克

朗 

费用  成本 - 市场 - 运营    1 000 捷克克朗 

成本 - 市场奖励 8                      16 000 捷克克朗 

成本 - 履行 - 运营                  2 000 捷克克朗  

成本 - www.tradewyx.com 

 流量 - 3 %                                                         6 000 捷克克朗 

总计                                                                                175 000 捷克克朗 

      另加订阅费                  2 000 捷克克朗  

总计                                                                                    177 000 捷克克朗 

http://www.tradewyx.com-/
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13.  如何决定在哪些州销售？ 

 

在决定在哪个国家和市场销售应用程序时，应考虑以下因素： 

1 感兴趣的卖家在其希望销售的州打开市场应用程序（概

况见 www.tradewyx.com），并检查所选类别中竞争产品的

价格和可用性。 

 

2 感兴趣的卖家可以在我们的应用程序中的市场应用程序

上了解销售成本。 

 

3 相关方要计算销售总金额，包括关税和运往仓库的费用

（我们的客户支持部门会帮助计算）。 

 

4 相关方必须拥有在国外销售货物的相关证书、合格证书

或许可权（我们的客户支持部门可帮助检查证书等）。 

 

5 相关方必须建立投诉系统 

(同样，我们的客户支持部门也会帮助进行设置）。 
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14.  营销支持 

 

 我们公司协助感兴趣的卖家在所选国家的履行中心备货

，并在所选市场应用程序中 "列出商品"。 

 在市场上销售时，它提供市场支持，使用关键字推广商

品。这意味着，如果对某一商品（如体育俱乐部、体育组织、

名人的商品）有大量需求，那么在搜索引擎上搜索该关键词的

粉丝就会在各种市场上找到购买链接。 

 如果商品未如预期售出，我们可以将联系方式转给媒体

和媒体代理公司，他们可以帮助有意在市场上销售的商家开展

广告活动，或帮助在 YouTube 或 Google 上发布在线广告。 
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15.  项目说明 

 

 根据我们的经验，我们发现在 "分页 "时创建适当的项目

名称和描述非常重要。项目名称应准确描述项目的内容。例如

，错误的标题是 "足球球衣"，而正确的标题是 "巴塞罗那足球俱

乐部球衣"。在描述商品时，必须尽可能描述商品的特征，包括

竞争优势，不能出错。  

我们还建议将此描述翻译成其他语言，因为市场应用程

序算法会在搜索中包含这些描述。  
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16.  培训 

 

 贸易和制造公司、体育俱乐部和组织以及销售商品的名人都应

将在不同国家的市场销售作为其商业战略的一部分。 

 我们定期在 200 多个国家举办全天研讨会，介绍如何利用市场

进行更多销售--如何增加收入或寻找客户--的实际案例。 

每位参与者都将获得一份具有国际效力的证书。 

销售人员、制造业经理、销售公司经理、体育俱乐部经理 

和体育赛事经理、有影响力的人士、名人以及其他希望获得更多销售

业绩的人都应完成这项培训。 

培训适合为学生寻找新课题的中学和大学代表。 

培训也适用于媒体代表和媒体机构。 

培训的另一个参与者通常是商会或其他专业协会的代表以及这

些组织的成员。 

参加培训的学员也是各政党的代表，他们正在寻找新的灵感，

以增加出口和创造就业机会。 

该培训也适合求职者、自由职业者以及希望掌握新的现代技能

并获得证书以完善个人简历、社交媒体资料或网站的学生。 
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17.  不同国家市场上的潜在销售额 

 

在不同州的市场上销售潜力巨大，因为 

a) 互联网销售数量将增长 

b) 销售和制造公司将在市场上销售更多产品 

c) 体育俱乐部将通过这种方式销售更多商品  

d) 名人通过这种形式接触到不同国家的新粉丝 

e) 媒体、媒体代理公司寻找新客户 

 

在不同国家的市场上销售是一个全球性的话题，因此本书以 29 

种语言出版，并在 10,000 多个书商处销售。 

我们还在 200 多个国家和 1000 多个城市组织培训。 

你越早从我们的书籍或培训中吸取经验教训，就能越早获得重

要的竞争优势，从而帮助你提高销售额或找到新客户。 
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18.  出售广告空间 

 

我们帮助媒体和其他合作伙伴向本国客户和国际客户销售广告

空间。     

例如，我们可以向日本客户出售美国媒体的广告空间，或向波

兰客户出售德国媒体的广告空间。 

我们通过代金券帮助销售广告空间，客户可以在各种市场上购

买代金券。这种媒体代金券的优势在于对履行情况的准确描述

，而且客户可以在线购买这种代金券（不需要媒体的销售代表

）。使用代金券销售广告空间可以快速响应，例如，由其他客

户取消创建的免费媒体空间。 

在市场上销售媒体空间的优惠券范例： 

a) 新闻机构--销售凭证可描述有关新闻机构发布的新闻稿 

b) 广播--销售凭证可能包含广播电台插播广告的数量和长度 

c) 电视 - 凭单可包含指定电视台的商业插播广告的数量和长

度 

d) 报纸（网络报纸）--销售凭证可能包括广告空间大小和浏

览次数 

e) 影响者 - 凭单可描述影响者的广告空间 

f) 广告牌--销售凭证可能包含对出租区域的描述 



27 
 

促销履行可以有许多例子。例如，可以是即将上映的电影的宣

传演出代金券，也可以是音乐会、体育赛事、活动支持、项目

支持等组织的演出代金券。 

  


