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0.  Ev 
 

 Son yıllarda iş dünyasında büyük değişiklikler oldu, internet 

kullanımı arttı, evden çalışma yaygınlaştı, çevrimiçi uygulamaların 

kullanımı arttı ve daha fazlası. Bu değişikliklerin bir sonucu olarak, 

bazı işletmeler ve sektörler zorlanırken, diğer yandan gelişen, yeni 

müşteriler çeken, kâr getiren ve önlerinde büyük bir potansiyel olan 

sektörler ortaya çıkmaktadır. 

  Bu kitap şirketlerin ikinci kısmına, yani büyümekte olan 

sektöre odaklanacaktır. Dünya çapında yeni müşteriler kazanacak ve 

önünde büyük beklentiler var. Bu yeni bir sektördür - farklı ülkelerdeki 

pazar yerlerinde satış yapmak. Bu kitap, bu sektörü her ülke için 

kapsamlı bir şekilde tanımlayan, pratik örnekleri ve ayrıca bu sektör 

aracılığıyla satışların nasıl artırılacağını ve yeni müşterilerin nasıl 

kazanılacağını açıklayan ilk kitaptır. 

Birkaç yıl içinde, şirketlerin satış departmanlarında farklı 

eyaletlerdeki pazar yeri satışlarından sorumlu olacak çalışanların yer 

alması yaygınlaşacak ve bu kitap ilham kaynağı olabilir. 

  Ortaöğretim okulları ve kolejler günümüzün işgücü piyasası 

durumuna uyum sağlamak zorunda kalacak ve artan talep nedeniyle 

farklı eyaletlerde pazar yeri satışı alanını müfredata dahil edecektir. 

   Bu yeni alanda çalışmaya 2020 yılında, meslektaşlarım 

ve ben dünyada ilk kez farklı eyaletlerde kaç pazaryeri uygulamasının 

ürün satmak için kullanılabileceği sorusuna baktığımızda başladım. 

Bu alanda geçirdiğim süre boyunca, çeşitli çevrelerden pek çok kaba 

yorum duydum, çünkü birkaç tıklama ile 70'ten fazla eyalette ürün 

satabileceğiniz fikri neredeyse bilim kurgu. Bugün, 2024 yılında, 

fikrimizi hayata geçiriyor ve şirketlerin ürünlerini pazaryerini 

kullanarak 70'ten fazla ülkede satmalarına yardımcı oluyoruz.  Size 

nice başarılı anlaşmalar diliyorum. Ivan Doubek 
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1.  Bu kitap kimin için? 
 

  Kitap, kullanıcıların yeni müşteriler bulabilmeleri, satışlarını 

artırabilmeleri veya gelirlerini yükseltebilmeleri için farklı ülkelerdeki 

pazaryeri uygulamalarında nasıl satış yapılacağına dair örnekleri 

açıklayan bir dizi pratik bilgi içermektedir. 

Bu kitap, aşağıda listelenenler de dahil olmak üzere bir dizi kişi 

ve şirket için hazırlanmıştır: 

a) Satış şirketlerinin temsilcileri 

Satış şirketlerinin ana odak noktası mümkün olduğunca çok 

satış yapmaktır ve farklı eyaletlerdeki pazar yerlerinde satış 

yaparak şirketler satışlarını daha da artırabilir. Birçok satış 

şirketinde satış elemanlarını ve yöneticileri eğitiyor ve 

büyümelerine yardımcı oluyoruz. Pazar yeri satışlarını 

kullanarak, satış temsilcileri hangi eyaletlerde satış yapacakları 

ve hangi fiyatların rekabetçi olduğu hakkında bilgi alabilirler. 

 

b) Üretici şirket temsilcileri 

Üretim yapan şirketlerin ana odağı rekabetçi ürünler 

üretmektir. Bizim çözümümüz sayesinde şirketler ürettikleri 

ürünün yurtdışında satılıp satılamayacağını ve hangi fiyattan 

satılabileceğini öğrenebiliyor. Birçok şirkette satış 

elemanlarını, yöneticileri eğitiyor ve onlara ürün satma ve fiyat 

belirleme konusunda pratik örnekler gösteriyoruz. 

 

c) Ünlüler, spor kulüpleri, spor organizasyonları 

Günümüzde ünlüler, influencer'lar, spor kulüpleri veya etkinlik 

organizatörleri için "merch" ürünlere sahip olmak çok popüler. 

Bu ürünler formalar, tişörtler, kupalar ve çok daha fazlasını 
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içerebilir. Birçok perakendecinin bu ürünleri satmasına 

yardımcı oluyoruz. 

 

d) Serbest çalışanlar, sanal asistanlar, evden çalışanlar 

Farklı ülkelerdeki pazar yerlerinde satış yapmak, serbest 

çalışanlar (serbest meslek sahipleri), sanal asistanlar veya 

evden çalışan kişiler için yeni bir fırsattır. Bu kitapta (veya 

eğitim oturumlarımızda) öğrendikleri becerileri kullanarak, 

destek, grafik hazırlama veya diğer idari konularda çok çeşitli 

işletmelere daha fazla yardımcı olabilirler.  

 

e) Öğrenciler 

Farklı ülkelerdeki pazar yerlerinde satış yapmak, yarı zamanlı 

iş, staj veya çıraklık olarak öğrenciler için yeni bir fırsattır. 

 

f) Ortaöğretim okulları ve üniversitelerin temsilcileri 

Bu kitap (veya eğitimimiz), okullarında gelecek vaat eden bir 

alandan içgörüleri öğretmek isteyen lise ve üniversite 

temsilcileri için uygundur.   

 

g) İş arayanlar ve yeni mücadeleler arayanlar 

Farklı eyaletlerdeki pazar yeri satış sektörü çok büyük bir 

potansiyele sahiptir ve çok sayıda insana istihdam 

sağlayacaktır. Bu kitap ve eğitimimiz yeni bir fırsat arayan 

herkes içindir. 

 

h) Ticaret odaları ve diğer derneklerin temsilcileri ve üyeleri 

İhracatı artırmak, bir dizi meslek ve sektör birliğinin ana 

hedeflerinden biridir. Farklı ülkelerdeki pazar yerlerinde satış 

yapmak ihracata yardımcı olabilecek bir yöntemdir. 
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i) Siyasi parti temsilcileri, milletvekilleri, senatörler 

Farklı eyaletlerdeki pazar yerlerine satış yapmak, her 

eyaletteki temel ihracat stratejilerinden biri olmalıdır. 

Parlamenterlerin, senatörlerin ve ekonomistlerin bu 

teknolojileri bilmesi zorunludur.  

 

j) Medya, basın ve reklam ajanslarının temsilcileri 

Bu sektör, reklam alanı satmak için yeni iş fırsatları getiriyor. 

Bu kitapta (veya eğitimlerimizde) reklam alanlarının nasıl 

satılacağına dair pratik örnekler anlatıyor veya ürünlerini 

satmak için reklam alması gereken şirketler için ipuçları 

veriyoruz.  
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2.  Terimlerin açıklanması 
 

Pazar yeri satışı alanı çeşitli ülkelerde yeni bir alandır, bu nedenle 

kitabın geri kalanında geçen ve açıklanması gereken terimlerin bir 

listesini oluşturduk. 

Pazar Yeri  

Bu site, ürünlerini satmak için bu siteyi kullanan çeşitli satıcıları bir 

araya getiren bir çevrimiçi satış sitesidir. Bu siteden alışveriş yapan 

bir müşteri, bir alışveriş sepeti kullanarak standart bir satın alma 

işlemi gerçekleştirir. Pazar yeri uygulaması eyalette popülerdir ve 

büyük bir takipçi kitlesine sahiptir. 

Depo  

Bu, malların depolanması için farklı eyaletlerde ayrılmış bir alandır.  

Sipariş karşılama   

Bunlar pazaryeri uygulamaları ile çalışan depolardır. Bu depolar 

malları depolar ve pazaryerinden siparişi aldıktan sonra ürünün 

toplanmasını (paketlenmesini) ve müşteriye gönderilmesini sağlarlar. 

Paketleme 

Pazaryerine ürün ekleme. Sayfalama işleminden sonra, ürünler 

müşteri için menüde görünür ve satın alınabilir.  

Pazaryerinde satışa uygun ürün 

Ürünler pazaryerinin farklı kategorilerinde bulunabilir.  

Pazaryerinde farklı ülkelerde satış yapmakla ilgileniyorsanız 

Bu, farklı eyaletlerdeki pazarlarda satış yapmak isteyen bir birey 

veya şirkettir. Bu bir imalat şirketi, bir satış şirketi, bir ünlü, bir 

medya temsilcisi veya bir reklam veya medya ajansının temsilcisi 

olabilir. 

Müşteri 

Pazarda "bizim" ürünlerimizi satın alan bir birey veya işletme. 
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3.  Nasıl başladı 
 

  2020'de covid-19 tüm gücüyle vurduğunda ve dünya neredeyse 

durduğunda, farklı ülkelerdeki doğrulanmış pazaryeri 

uygulamalarında nasıl satış yapılacağına dair kapsamlı bir çözüm ve 

rehberlik olmadığını gördük. 

2020 yılında, projemizi farklı ülkelerde hayata geçirmemize 

yardımcı olmak için iş ortaklarımızdan finansal yatırım aldık. 

Amacımız, müşterilerimizden farklı ürünleri satmanın 

mümkün olduğu farklı eyaletlerde mümkün olduğunca çok pazar yeri 

bulmak ve ayrıca lojistik açısından her şeyi nasıl düzenleyeceğimizi 

ayarlamak ve pazarda satış yapmakla ilgilenen kişinin sadece pazarda 

satış yapmak istediği eyaleti seçtiği basit bir web uygulaması 

oluşturmaktı. 

Bu projeyi hayata geçirmek için farklı ülkelerde ve birçok dilde 

çalışmış ve çalışmaya devam eden büyük bir uluslararası ekip 

oluşturduk. 

Projenin ilk aşamasında, farklı ülkelerde hangi pazar yeri 

uygulamalarının çalıştığını bulmamız gerekiyordu. Satışları, satın 

almaları, veri aktarımını ve diğer teknik parametreleri de test ettiğimiz 

binlerce alan adını doğruladık. 

İkinci aşamada, ziyaret ettiğimiz farklı ülkelerdeki ikmal 

depolarını test ettik ve malların depolanmasına ilişkin teknik 

parametreleri öğrenmek için bu depoların mevcut ve eski 

çalışanlarıyla konuştuk. Size bir fikir vermek için, çeşitli eyaletlerde 

2.000'den fazla farklı depoyu ziyaret ettik. Bazen bu gerçekten bir 

maceraydı. 
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Gönderim bağlantıları da dahil olmak üzere doğrulanmış 

pazaryeri uygulamalarının 78 eyalette olduğunu tespit ettik. Tüm 

eyaletlere genel bir bakışı web sitemizde bulabilirsiniz - 

www.tradewyx.com.  

  Tüm projeyi barındıracak bir alan adı ve farklı ülkelerde 

pazarda satış yapmak isteyen kişileri kaydetmek için bir site arıyorduk. 

Uzun bir arayıştan sonra www.tradewyx.com alan adını bulduk. 

  Ana ortaklarımız (yatırımcılarımız) ABD'den, bu nedenle 

Silikon Vadisi merkezli Tradewyx Inc. şirketini kurduk. 

Pazar yeri uygulamalarında 78 eyalette satış yapmanızı sağlayan 

uygulamamızı 2023 yılında resmi olarak başlattık.  

Aynı zamanda, hizmetlerimize olan yüksek talep nedeniyle, ekibimizi 

çeşitli eyaletlerdeki ortaklarımızı da kapsayacak şekilde genişletiyor 

ve 200'den fazla ülkede eğitim veriyoruz.  

Projeyle ilgileniyorsanız, lütfen job@tradewyx.com e-posta 

adresimizden bize yazın. 

 

  

http://www.tradewyx.com/
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4.  Satış ayarlayabileceğimiz ülkeler 
 

Aşağıda listelenen eyaletlerde pazar yeri satışları sağlıyoruz.  

AVRUPA - 30 ÜLKE 1 

.Belçika 2. Bulgaristan 3. Çek Cumhuriyeti Çek Cumhuriyeti 4. 

Danimarka Danimarka 5. Finlandiya Finlandiya  

7. Fransa 8. Hırvatistan 9. İtalya İtalya 10. Letonya 11. Litvanya 12. 

Macaristan 13. Almanya 14. Hollanda 15. Norveç 16. Polonya 17. 

Portekiz 18. Romanya Romanya 19. Avusturya 20. 21. Yunanistan 23. 

Slovenya 24. Sırbistan Büyük Britanya 25. İsveç 26. İspanya 27. İsviçre 

28. Ukrayna 29. Belarus 30. Rusya  

AFRİKA - 11 ÜLKE 

Cezayir 2. Mısır 3. Gana 4. Güney Afrika Güney Afrika 5. Kenya Kenya 

6. Fas Fas 7. Nijerya Nijerya 8. Fildişi Sahili 9. Senegal 10. Tunus 

Tunus 11. Uganda Uganda 

AMERİKA - 19 ÜLKE 

1. Arjantin 2. Bolivya  Bolivya 3. Brezilya 4. Dominik Cumhuriyeti   

5. Ekvador 6. Guatemala 7. Honduras 8. Honduras 9. Şili 10. Kanada 

Kolombiya 11. Kosta Rika 12. Meksika 13. Meksika Nikaragua 14. 

Panama Panama 15. Peru Peru 16. El Salvador 17. ABD 18. Uruguay 

19. Venezuela  

 

ASYA - 17 ÜLKE 

1. Bangladeş 2. Çin 3. Filipinler 4. Gürcistan 5. Hindistan 6. Endonezya 

7. İsrail 8. Japonya 9. Güney Kore Güney Kore 10. Malezya Malezya 

11. Suudi Arabistan 12. Singapur 13. Birleşik Arap Emirlikleri 14. 

Tayland 15. Tayvan 16. Türkiye 17. Vietnam Vietnam 

AVUSTRALYA - 1 ÜLKE 

1.Avustralya 
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5.  Satabileceğimiz ürünlere genel bakış  
 

Farklı ülkelerdeki pazarlarda satabileceğimiz ürünlere örnek olarak 

aşağıda listelenen ürünler verilebilir: 

Besin takviyeleri, bozulmayan yiyecekler, spor malzemeleri,  

yatak takımları (örn. yastıklar), yatırım paraları, parfümler, aletler, 

kitaplar, elektronik eşyalar, ev aksesuarları, saatler,  

el çantaları, sırt çant 

aları, oyunlar  

Markalı (merch) ürünler (tişörtler, sweatshirtler ve daha fazlası) 

 

Farklı eyaletlerde satılabilecek ürünlerin listesi her pazar yeri için 

farklılık gösterebilir. 

İlerleyen sayfalarda açıkladığımız her bir pazaryerinin 

kategorilerindeki satılık ürünlerin listesini kontrol etmenizi öneririz. 
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6.  Pratik örnek I. 
 

  Adı açıklanmayan büyük bir şehirde, büyük bir dövüş sporu 

karşılaşması gerçekleşti (başka bir spor karşılaşması veya hatta bir 

konser hayal edebilirsiniz). 

Bu maçı farklı eyaletlerden çok sayıda taraftar takip etti. Çok sayıda 

taraftar bu maça ilgi gösterdi.  

Bu neden önemli? 

Bu an kulüp (sporcu veya müzik grubu) için çok önemlidir çünkü 

farklı ülkelerdeki hayranlarına markalı (kurumsal/kulüp vb.) ürünler 

satmak için bu ilgiden en iyi şekilde faydalanmak zorundadırlar. 

Sporcuların (kulüpler, müzik grupları) yöneticilerinin mümkün 

olduğunca çok sayıda ülkede taraftarlar için mümkün olduğunca çok 

sayıda markalı ürün (tişört, forma vb.) hazır bulundurması ve satışlara 

yardımcı olmak için pazar yeri uygulamalarında "listelenen ürünler" 

bulundurması zorunludur. 

Bir oyundan (konser, turnuva) önce veya sonra binlerce ila on binlerce 

markalı ürün satabilirler. 

ÖNEMLİ NOT 

Bu maçın (ve diğer benzer maçların, konserlerin) tarihi önceden 

bilinmektedir, yani bu ürünlerin satışını hazırlamak ve düzenlemek 

için yeterli zaman vardır. Hem söz konusu maçın galibi hem de maçı 

kaybeden takım/kulüp bu ürünleri satın almaya ilgi duyacaktır. 

Örnek: Maçtan önce ve sonra pazarda 50.000 tişört ve diğer markalı 

ürünlerin satıldığını ve parça başına 50 CZK kar elde edildiğini 

düşünün.  Bu durumda toplam kar 2.500.000 CZK olacaktır. 
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7.  Pratik örnek II. 
 

Bir ürününüz olduğunu ve bunu farklı ülkelerde satmak istediğinizi 

düşünün. Dikdörtgenin ortasına ürünün adını çizin ve bağlantılara 

satmak istediğiniz eyaletlerin adlarını yazın. 
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8.  Kolay kayıt 
 Amacımız, farklı eyaletlerde satış yapmak isteyenlerin ürünlerini satış 

için kaydettirmek üzere pazaryerini kullanmalarına ve sadece satış 

yapmak istedikleri eyaletleri seçmelerine olanak tanıyan basit bir kayıt 

oluşturmaktı. 

Kayıt 4 adımdan oluşur ve çok basittir  

ve sezgisel. 

Adım 1 - app.tradewyx.com adresinde bir hesap oluşturmanız 

yeterlidir 

Bu adımda, e-posta adresinizi ve şifrenizi kullanarak bir hesap 

oluşturacağız. 
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Bir hesap oluşturduktan sonra bir "doğrulama e-postası" gönderilir. 

 

Adım 2 - Şirket bilgilerinin doldurulması 

Bu adımda isim, adres ve telefon numarasını girin. 

 

Adım 3 - CSV öğelerini yükleyin  

Bu adımda satılacak verileri yüklüyoruz. 

  

 

 

 

 

 

 



16 
 

Adım 4 - Satış yapmak istediğiniz pazaryerini seçme 

Bu adımda satış yapmak istediğimiz pazarı seçiyoruz 

 

 

 

 

 

 

78 ülkedeki 168 pazaryeri arasından seçim yapabilirsiniz.  

 

 

 KOLAY KAYIT 

 

 

Veriler girildikten sonra, müşteri destek ekibimiz, ürünleri mümkün 

olduğunca satılabilir hale getirmek için metin, açıklama ve çevirilerin 

nasıl ayarlanacağı konusunda tavsiyelerde bulunmak üzere her 

potansiyel satıcıyla iletişime geçecektir. 
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9.  Pratik örnek III. 
 

Bu bölümde app.tradewyx.com uygulamamızı deneyin. 

 

 1. app.tradewyx.com adresinde basit bir kayıt oluşturun. 

2. Bilgilerinizi doldurun. 

3. CSV dosyasını henüz yüklemeyin - bu noktayı atlayın. 

4. Basit bir seçimle hangi pazar yerlerinde satış yapmak istediğinizi 

seçin. 

 

Lütfen bu prosedürü birkaç kez deneyin. 

Meslektaşlarımız, farklı ülkelerde pazaryerinde satış yapmak için 

herkesin kullanabileceği basit bir kayıt arayüzü oluşturmaya çalıştı. 
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10.  Pazarda satış başlatma hızı 
 

Hedefimiz, kayıttan sonraki bir hafta içinde seçilen ülkelerden 

birinde veya daha fazlasında malların satılmasını sağlamaktır. 

Zaman Çizelgesi 

1. www.tradewyx.com adresinden ürün kaydı 

2 gün - depoya gönderilecek ürünlerin hazırlanması 

 

 

2. Ürünlerin depoya gönderilmesi 

3 gün - ülkeler arası yabancı taşımacılık (daha kısa olabilir 

            komşu bir devlet söz konusu olduğunda, ancak aynı zamanda 

daha uzun, örneğin deniz taşımacılığı için 

 

 

 

 

3. depoya teslimat 

2 gün - öğeleri kontrol etme 

 

 

4. Pazarda satışların başlatılması 
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11.  Farklı ülkelerdeki pazarlarda satış yapma süreci  
 

 1. Satış yapmakla ilgileniyorsanız, www.tradewyx.com 

adresinden bir kayıt oluşturun 

Kayıt olurken, potansiyel alıcı bir pazar yeri seçer ve ürünleri kontrol 

ederken belirtir. Potansiyel satıcıya, satılacak ürünlerin gönderilmesi 

gereken seçilen pazaryeri için bir depo adresi (fulfillment) verilir. 

 

2.  İlgili taraf malları seçilen ülkelere göre depolara gönderir 

 

 

 

 

 

3. Müşteri pazardan satın alır ve yerine mal gönderilir 

 

 

 

 

 

 

 

 

 4. İlgili taraf, ürünlerin satışı için bir fatura alacaktır 

http://www.tradewyx.com/
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12.  Farklı ülkelerdeki pazarlarda satışların hesaplanması  
 

  Şu anda 78 farklı eyalette 200'den fazla pazaryerinde satış 

yapmanıza yardımcı olabiliriz. Bir pazaryerinde satış yapmak, muhtemel 

satıcı için pazaryeri operatörü için bir ücret (komisyon), aylık sabit bir 

ücret, farklı eyaletlerde bir sipariş karşılama deposu kiralama ve 

şirketimiz için bir ücret içeren maliyetlere neden olur. Sipariş karşılama 

deposundan müşteriye nakliye genellikle müşteri tarafından ödenir. 

Her bir pazar yeri için arayüzümüzde (kayıttan sonra) maliyetlere genel 

bir bakış bulabilirsiniz. 

Satıcı adayı app.tradewyx.com'a kaydolduktan sonra satış yapmak 

istediği pazaryerini seçer. Her bir pazaryeri için aylık bir abonelik ücreti 

belirlenir ve bu ücretten pazaryerinde satış yapmanın maliyeti düşülür.  

Hesaplama örneği: 

Abonelik / aylık depozito    2 000 CZK 

Gelir   

Ürünlerin 200 000 CZK'ya satışı          200 000 CZK 

Maliyet   

Maliyetler - Pazar Yeri - Operasyon  1 000 CZK 

Maliyetler - Pazar yeri ücretleri %8           16 000 CZK 

Maliyet - yerine getirme - operasyon  2 000 CZK 

Maliyet - www.tradewyx.com trafik - %3 6 000 CZK 

Toplam                                                                  175 000 CZK 

      Artı abonelik                 2 000 CZK  

Faturalandırılacak toplam tutar                               177 000 CZK 

http://www.tradewyx.com-/
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13.  Hangi eyaletlerde satış yapacağıma nasıl karar 
veririm? 

 

Uygulamanızı hangi ülkede ve hangi pazarda satacağınıza karar 

verirken aşağıdaki hususlar dikkate alınmalıdır: 

1 İlgili satıcı, satış yapmak istediği eyaletlerdeki pazaryeri 

uygulamasını açar (genel bakış için www.tradewyx.com adresine 

bakın) ve seçilen kategorideki rakip ürünlerin fiyatlarını ve 

bulunabilirliğini kontrol eder. 

 

2 İlgilenen satıcı, uygulamamızdaki pazar yeri uygulamasında 

satış maliyetini öğrenebilir. 

 

3 İlgili taraf, gümrük vergisi ve depoya nakliye dahil olmak 

üzere satış için toplam bir hesaplama oluşturur. (Müşteri 

desteğimiz bu hesaplamada yardımcı olur.) 

 

4 İlgili taraf, malların yurtdışında satışı için ilgili sertifikalara, 

uygunluk belgelerine veya lisans haklarına sahip olmalıdır 

(Müşteri desteğimiz sertifikaların vb. kontrol edilmesine 

yardımcı olur). 

 

5 İlgili tarafın yürürlükte olan bir şikayet sistemi olmalıdır 

 (Yine, müşteri desteğimiz bu kurulum konusunda yardımcı olur). 

 

 

 

 

http://www.tradewyx.com/


22 
 

14.  Pazarlama desteği 
 

  Şirketimiz, ilgili satıcının seçtiği ülkelerdeki sipariş karşılama 

merkezlerinde ürünlerin stoklanmasına ve seçilen pazar yeri 

uygulamalarında "ürün listelemeye" yardımcı olur. 

  Pazaryerinde satış yaparken, anahtar kelimeleri kullanarak 

öğeleri tanıtan pazaryeri desteği sağlar. Bu, bir ürün için büyük bir 

talep varsa (örneğin spor kulüplerinin, spor organizasyonlarının, 

ünlülerin ürünleri), arama motorlarında bu anahtar kelimeyi arayan 

hayranların çeşitli pazar yerlerinde satın almak için bir bağlantı 

bulacağı anlamına gelir. 

  Bir ürün beklendiği gibi satılmazsa, pazarda satış yapmak 

isteyenlere bir reklam kampanyası oluşturmaları veya YouTube veya 

Google'da çevrimiçi reklamcılık konusunda yardımcı olabilecek 

medya ve medya ajanslarına iletişim bilgilerini iletebiliriz. 
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15.  Öğelerin açıklaması 
 

  Deneyimlerimize dayanarak, "sayfalama" yaparken uygun bir 

öğe adı ve açıklaması oluşturmanın çok önemli olduğunu gördük. 

Öğelerin başlığı, ne olduklarını doğru bir şekilde tanımlamalıdır. 

Örneğin, yanlış olan "futbol forması", ancak doğru olan "FC 

BARCELONA futbol forması" dır. Ürünlerin açıklamasında, rekabet 

avantajlarının bir açıklaması da dahil olmak üzere, hata yapmadan 

malları karakterize eden mümkün olan en iyi açıklamayı vermek 

önemlidir.  

Ayrıca, pazar yeri uygulama algoritmaları bu açıklamaları 

aramalarına dahil edeceğinden, bu açıklamanın diğer dillere 

çevrilmeye hazır olmasını öneririz.  
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16.  Eğitim 
 

  Farklı ülkelerdeki pazar yeri satışları, ticaret ve imalat 

şirketlerinin yanı sıra spor kulüpleri ve organizasyonları, ürünlerini 

satan ünlüler tarafından da iş stratejilerinde kullanılmalıdır. 

  Düzenli olarak 200'den fazla ülkede, pazaryerini kullanarak 

nasıl daha fazla satış yapabileceğinizi - gelirinizi nasıl 

artırabileceğinizi veya nasıl müşteri bulabileceğinizi pratik örneklerle 

anlattığımız tam günlük seminerler düzenliyoruz. 

Her katılımcıya uluslararası geçerliliği olan bir sertifika 

verilecektir. 

Bu eğitim satış elemanları, üretim, satış şirketleri yöneticileri, 

spor kulüpleri yöneticileri tarafından tamamlanmalıdır. 

ve spor etkinliği yöneticileri, influencer'lar, ünlüler ve daha da fazla 

satış yapmak isteyen diğer kişiler. 

Eğitim, öğrencileri için yeni konular arayan ortaöğretim 

okulları ve üniversitelerin temsilcileri için uygundur. 

Eğitim, medya temsilcileri ve medya ajansları için de 

uygundur. 

Eğitimin bir diğer katılımcısı da genellikle ticaret odaları veya 

diğer meslek birliklerinin temsilcileri ve bu kuruluşların üyeleridir. 

Eğitime katılanlar aynı zamanda ihracatı artırmak ve istihdam 

yaratmak için yeni ilham kaynakları arayan siyasi parti temsilcileridir. 

Eğitim ayrıca iş arayanlar, serbest çalışanlar, yeni - modern - 

beceriler edinmek ve CV'lerini, sosyal medya profillerini veya web 

sitelerini geliştirmek için bir sertifika almak isteyen öğrenciler için de 

uygundur. 
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17.  Farklı ülkelerdeki pazarlarda potansiyel satışlar  
 

Farklı eyaletlerdeki pazarlarda satış yapmak büyük bir potansiyele 

sahiptir çünkü: 

a) İnternet üzerinden yapılan satışların sayısı artacak 

b) satış ve üretim şirketleri pazarda daha fazla satış yapacak 

c) spor kulüpleri bu şekilde daha fazla ürün satacak  

d) ünlüler bu form ı̇le farkli ülkelerdekı̇ yenı̇ hayranlarina 

ulaşiyor 

e) medya, medya ajansları yeni müşteriler buluyor 

 

Farklı ülkelerdeki pazar yerlerinde satış yapmak küresel bir konudur, 

bu nedenle bu kitap 29 dilde yayınlanmış ve 10.000'den fazla 

kitapçıdan temin edilebilir. 

Ayrıca 200'den fazla ülkede ve 1.000'den fazla şehirde eğitimler 

düzenliyoruz. 

Kitabımızdaki veya eğitimimizdeki dersleri ne kadar erken 

öğrenirseniz, satışlarınızı artırmanıza veya yeni müşteriler bulmanıza 

yardımcı olabilecek önemli bir rekabet avantajı elde edersiniz. 
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18.  Reklam alanı satışı 
 

Medya ve diğer ortakların reklam alanlarını hem kendi ülkelerindeki 

müşterilere hem de uluslararası müşterilere satmalarına yardımcı 

oluyoruz.     

Örneğin, Amerikan medyasındaki reklam alanlarını Japonya'daki 

müşterilerimize veya Alman medyasındaki reklam alanlarını 

Polonya'daki müşterilerimize satabiliriz. 

Müşterilerin çeşitli pazar yerlerinden satın alabilecekleri kuponlarla 

reklam alanı satmaya yardımcı oluyoruz. Bu kuponun medya için 

avantajı, yerine getirmenin tam olarak tanımlanması ve ayrıca 

müşterilerin bu kuponu çevrimiçi olarak (medyanın satış temsilcileri 

olmadan) satın alabilmesidir. Bir kupon kullanarak reklam alanı 

satmak, örneğin başka bir müşterinin iptaliyle oluşturulan ücretsiz bir 

medya alanına hızlı bir şekilde yanıt verebilir. 

Pazarda medya alanı satmak için kupon örnekleri: 

a) haber ajansları - satış kuponu, söz konusu haber ajansı 

tarafından yayınlanan basın bültenini tanımlayabilir 

b) radyo - satış kuponu radyo istasyonundaki radyo spotlarının 

sayısını ve uzunluğunu içerebilir 

c) TV - kupon, verilen TV kanalındaki ticari spotların sayısını 

ve uzunluğunu içerebilir 

d) Gazete (çevrimiçi gazete) - satış kuponu, reklam alanının 

boyutunu ve görüntülenme sayısını içerebilir 

e) Influencer'lar - kupon influencer'ın reklam alanını 

tanımlayabilir 

f) reklam panoları - satış kuponu kiralanacak alanın bir tanımını 

içerebilir 
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Promosyon yerine getirmenin birçok örneği olabilir. Örneğin, 

yaklaşan bir filmdeki tanıtım performansı için bir kupon, bir konser, 

spor etkinliği, etkinlik desteği, proje desteği vb. organizasyondaki bir 

performans için bir kupon olabilir. 

  


