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Son yillarda is diinyasinda biiylik degisiklikler oldu, internet
kullanim1 artt1, evden c¢aligma yayginlasti, ¢cevrimi¢i uygulamalarin
kullanimi artt1 ve daha fazlasi. Bu degisikliklerin bir sonucu olarak,
bazi isletmeler ve sektorler zorlanirken, diger yandan gelisen, yeni
miisteriler ¢ceken, kar getiren ve onlerinde biiylik bir potansiyel olan
sektorler ortaya ¢ikmaktadir.

Bu kitap sirketlerin ikinci kismina, yani biiylimekte olan
sektore odaklanacaktir. Diinya capinda yeni miisteriler kazanacak ve
oniinde biiylik beklentiler var. Bu yeni bir sektordiir - farkli tilkelerdeki
pazar yerlerinde satis yapmak. Bu kitap, bu sektorii her iilke igin
kapsamli bir sekilde tanimlayan, pratik 6rnekleri ve ayrica bu sektor
aracilifiyla satiglarm nasil artirilacagimi ve yeni miisterilerin nasil
kazanilacagini aciklayan ilk kitaptir.
Birkag yil i¢inde, sirketlerin satis departmanlarinda farkl
eyaletlerdeki pazar yeri satiglarindan sorumlu olacak calisanlarin yer
almasi yayginlasacak ve bu kitap ilham kaynag1 olabilir.

Ortadgretim okullar1 ve kolejler giiniimiiziin isgiicii piyasast
durumuna uyum saglamak zorunda kalacak ve artan talep nedeniyle
farkli eyaletlerde pazar yeri satis1 alanini1 miifredata dahil edecektir.

Bu yeni alanda ¢alismaya 2020 yilinda, meslektaslarim
ve ben diinyada ilk kez farkl eyaletlerde ka¢ pazaryeri uygulamasinin
iriin satmak icin kullanilabilecegi sorusuna baktigimizda bagsladim.
Bu alanda geg¢irdigim siire boyunca, ¢esitli cevrelerden pek ¢ok kaba
yorum duydum, ¢iinkii birka¢ tiklama ile 70'ten fazla eyalette {iriin
satabileceginiz fikri neredeyse bilim kurgu. Bugiin, 2024 yilinda,
fikrimizi hayata geciriyor ve sirketlerin iriinlerini pazaryerini
kullanarak 70'ten fazla iilkede satmalarina yardimci oluyoruz. Size
nice basarili anlagmalar diliyorum. Ivan Doubek
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g Bu kitap kimin igin?

Kitap, kullanicilarin yeni miisteriler bulabilmeleri, satiglarini
artirabilmeleri veya gelirlerini ylikseltebilmeleri i¢in farkl tilkelerdeki
pazaryeri uygulamalarinda nasil satis yapilacagina dair Ornekleri
aciklayan bir dizi pratik bilgi icermektedir.

Bu kitap, asagida listelenenler de dahil olmak iizere bir dizi kisi
ve sirket i¢in hazirlanmistir:

a) Satis sirketlerinin temsilcileri
Satis sirketlerinin ana odak noktasi miimkiin oldugunca ¢ok
satis yapmaktir ve farkli eyaletlerdeki pazar yerlerinde satis
yaparak sirketler satiglarint daha da artirabilir. Bircok satig
sirketinde satis elemanlarin1 ve yoneticileri egitiyor ve
bliyiimelerine yardimci oluyoruz. Pazar yeri satislarini
kullanarak, satis temsilcileri hangi eyaletlerde satis yapacaklari
ve hangi fiyatlarin rekabetci oldugu hakkinda bilgi alabilirler.

b) Uretici sirket temsilcileri
Uretim yapan sirketlerin ana oda@ rekabetci iiriinler
tiretmektir. Bizim ¢éziimiimiiz sayesinde sirketler iirettikleri
iriiniin yurtdiginda satilip satilamayacagini ve hangi fiyattan
satilabilecegini  Ogrenebiliyor.  Bir¢ok  sirkette  satig
elemanlarini, yoneticileri egitiyor ve onlara iiriin satma ve fiyat
belirleme konusunda pratik 6rnekler gosteriyoruz.

¢) Unliiler, spor kuliipleri, spor organizasyonlari
Glinlimiizde tinliiler, influencer'lar, spor kuliipleri veya etkinlik
organizatorleri i¢in "merch" {irlinlere sahip olmak ¢ok popiiler.
Bu {irlinler formalar, tigortler, kupalar ve ¢ok daha fazlasin



icerebilir. Bir¢cok perakendecinin bu irlinleri satmasina
yardimci oluyoruz.

d) Serbest calisanlar, sanal asistanlar, evden ¢ahsanlar

Farkli tilkelerdeki pazar yerlerinde satis yapmak, serbest
calisanlar (serbest meslek sahipleri), sanal asistanlar veya
evden calisan kisiler i¢in yeni bir firsattir. Bu kitapta (veya
egitim oturumlarimizda) ogrendikleri becerileri kullanarak,
destek, grafik hazirlama veya diger idari konularda ¢ok cesitli
isletmelere daha fazla yardime1 olabilirler.

e) Ogrenciler

Farkli tilkelerdeki pazar yerlerinde satis yapmak, yar1 zamanl
is, staj veya ciraklik olarak 6grenciler i¢in yeni bir firsattir.

f) Ortaogretim okullari ve iiniversitelerin temsilcileri

Bu kitap (veya egitimimiz), okullarinda gelecek vaat eden bir
alandan icgoriileri Ogretmek isteyen lise ve {iiniversite
temsilcileri i¢in uygundur.

g) Is arayanlar ve yeni miicadeleler arayanlar

Farkli eyaletlerdeki pazar yeri satis sektorii ¢ok biiyiik bir
potansiyele sahiptir ve ¢ok sayida insana istthdam
saglayacaktir. Bu kitap ve egitimimiz yeni bir firsat arayan
herkes i¢indir.

h) Ticaret odalar1 ve diger derneklerin temsilcileri ve iiyeleri

fhracati artirmak, bir dizi meslek ve sektdr birliginin ana
hedeflerinden biridir. Farkl iilkelerdeki pazar yerlerinde satis
yapmak ihracata yardimei olabilecek bir yontemdir.



i) Siyasi parti temsilcileri, milletvekilleri, senatorler
Farkli eyaletlerdeki pazar yerlerine satis yapmak, her
eyaletteki temel ihracat stratejilerinden biri olmalidir.
Parlamenterlerin,  senatorlerin  ve  ekonomistlerin  bu
teknolojileri bilmesi zorunludur.

j) Medya, basin ve reklam ajanslarinin temsilcileri
Bu sektor, reklam alani satmak i¢in yeni is firsatlar getiriyor.
Bu kitapta (veya egitimlerimizde) reklam alanlarmin nasil
satilacagina dair pratik Ornekler anlatiyor veya iiriinlerini
satmak icin reklam almasi gereken sirketler icin ipuglar
veriyoruz.



g Terimlerin agiklanmasi

Pazar yeri satig1 alan1 gesitli iilkelerde yeni bir alandir, bu nedenle
kitabin geri kalaninda gecen ve aciklanmasi gereken terimlerin bir
listesini olusturduk.

Pazar Yeri

Bu site, iiriinlerini satmak i¢in bu siteyi kullanan ¢esitli saticilart bir
araya getiren bir ¢evrimigi satis sitesidir. Bu siteden aligveris yapan
bir miisteri, bir aligveris sepeti kullanarak standart bir satin alma
islemi gerceklestirir. Pazar yeri uygulamasi eyalette popiilerdir ve
biiytik bir takipei kitlesine sahiptir.

Depo

Bu, mallarin depolanmasi i¢in farkli eyaletlerde ayrilmis bir alandir.
Siparis karsilama

Bunlar pazaryeri uygulamalari ile ¢calisan depolardir. Bu depolar
mallar1 depolar ve pazaryerinden siparisi aldiktan sonra iirliniin
toplanmasini (paketlenmesini) ve miisteriye gonderilmesini saglarlar.
Paketleme

Pazaryerine iirlin ekleme. Sayfalama isleminden sonra, {liriinler
miisteri i¢in meniide goriiniir ve satin alinabilir.

Pazaryerinde satisa uygun iiriin

Uriinler pazaryerinin farkli kategorilerinde bulunabilir.
Pazaryerinde farkl iilkelerde sang yapmakla ilgileniyorsaniz

Bu, farkl eyaletlerdeki pazarlarda satis yapmak isteyen bir birey
veya sirkettir. Bu bir imalat sirketi, bir satig sirketi, bir iinlii, bir
medya temsilcisi veya bir reklam veya medya ajansinin temsilcisi
olabilir.

Miisteri

Pazarda "bizim" iiriinlerimizi satin alan bir birey veya isletme.



g Nasil basladi

2020'de covid-19 tiim giiciiyle vurdugunda ve diinya neredeyse
durdugunda, farkli tilkelerdeki dogrulanmis pazaryeri
uygulamalarinda nasil satig yapilacagina dair kapsamli bir ¢6ziim ve
rehberlik olmadigini gordiik.

2020 yilinda, projemizi farkl iilkelerde hayata ge¢irmemize
yardimei olmak igin is ortaklarimizdan finansal yatirim aldik.

Amacimiz, misterilerimizden farkli drlinleri satmanin
miimkiin oldugu farkli eyaletlerde miimkiin oldugunca ¢ok pazar yeri
bulmak ve ayrica lojistik agisindan her seyi nasil diizenleyecegimizi
ayarlamak ve pazarda satis yapmakla ilgilenen kisinin sadece pazarda
sattis yapmak istedigi eyaleti sectigi basit bir web uygulamasi
olusturmakti.

Bu projeyi hayata gecirmek i¢in farkli iilkelerde ve bir¢ok dilde
calismis ve calismaya devam eden biiyiik bir uluslararasi ekip
olusturduk.

Projenin ilk asamasinda, farkli iilkelerde hangi pazar yeri
uygulamalarinin ¢alistigin1 bulmamiz gerekiyordu. Satislari, satin
almalari, veri aktarimini ve diger teknik parametreleri de test ettigimiz
binlerce alan adin1 dogruladik.

Ikinci asamada, ziyaret ettigimiz farkli iilkelerdeki ikmal
depolarmi test ettik ve mallarin depolanmasma iliskin teknik
parametreleri O0grenmek i¢in bu depolarn mevcut ve eski
calisanlariyla konustuk. Size bir fikir vermek icin, cesitli eyaletlerde
2.000'den fazla farkli depoyu ziyaret ettik. Bazen bu gergekten bir
maceraydi.



Gonderim baglantilar1 da dahil olmak iizere dogrulanmis
pazaryeri uygulamalarinin 78 eyalette oldugunu tespit ettik. Tiim
eyaletlere genel bir bakisi web sitemizde bulabilirsiniz -
www.tradewyx.com.

Tim projeyi barindiracak bir alan adi ve farkli ilkelerde
pazarda satis yapmak isteyen kisileri kaydetmek i¢in bir site artyorduk.
Uzun bir arayistan sonra www.tradewyx.com alan adimi bulduk.

Ana ortaklarimiz (yatirimcilarimiz) ABD'den, bu nedenle
Silikon Vadisi merkezli Tradewyx Inc. sirketini kurduk.

Pazar yeri uygulamalarinda 78 eyalette satis yapmanizi saglayan
uygulamamizi 2023 yilinda resmi olarak baslattik.

Ayn1 zamanda, hizmetlerimize olan yiiksek talep nedeniyle, ekibimizi
cesitli eyaletlerdeki ortaklarimizi da kapsayacak sekilde genisletiyor
ve 200'den fazla iilkede egitim veriyoruz.

Projeyle ilgileniyorsaniz, liitfen job@tradewyx.com e-posta
adresimizden bize yazn.


http://www.tradewyx.com/

! Satis ayarlayabilecegimiz iilkeler

Asagida listelenen eyaletlerde pazar yeri satislar1 sagliyoruz.

AVRUPA - 30 ULKE 1
.Belgika 2. Bulgaristan 3. Cek Cumhuriyeti Cek Cumhuriyeti 4.
Danimarka Danimarka 5. Finlandiya Finlandiya
7. Fransa 8. Hirvatistan 9. Italya Italya 10. Letonya 11. Litvanya 12.
Macaristan 13. Almanya 14. Hollanda 15. Norveg 16. Polonya 17.
Portekiz 18. Romanya Romanya 19. Avusturya 20. 21. Yunanistan 23.
Slovenya 24. Sirbistan Biiyiik Britanya 25. Isvec 26. Ispanya 27. Isvicre
28. Ukrayna 29. Belarus 30. Rusya

AFRIKA - 11 ULKE
Cezayir 2. Misir 3. Gana 4. Gliney Afrika Giliney Afrika 5. Kenya Kenya
6. Fas Fas 7. Nijerya Nijerya 8. Fildisi Sahili 9. Senegal 10. Tunus
Tunus 11. Uganda Uganda

AMERIKA - 19 ULKE

1. Arjantin 2. Bolivya Bolivya 3. Brezilya 4. Dominik Cumhuriyeti
5. Ekvador 6. Guatemala 7. Honduras 8. Honduras 9. Sili 10. Kanada
Kolombiya 11. Kosta Rika 12. Meksika 13. Meksika Nikaragua 14.
Panama Panama 15. Peru Peru 16. El Salvador 17. ABD 18. Uruguay
19. Venezuela

ASYA - 17 ULKE

1. Banglades 2. Cin 3. Filipinler 4. Giircistan 5. Hindistan 6. Endonezya
7. Israil 8. Japonya 9. Giiney Kore Giiney Kore 10. Malezya Malezya
11. Suudi Arabistan 12. Singapur 13. Birlesik Arap Emirlikleri 14.
Tayland 15. Tayvan 16. Tiirkiye 17. Vietnam Vietnam

AVUSTRALYA - 1 ULKE

1.Avustralya
10



g Satabilecegimiz iiriinlere genel bakis

Farkli tilkelerdeki pazarlarda satabilecegimiz iiriinlere 6rnek olarak
asagida listelenen iirlinler verilebilir:

Besin takviyeleri, bozulmayan yiyecekler, spor malzemeleri,
yatak takimlar1 (6rn. yastiklar), yatirim paralari, parflimler, aletler,
kitaplar, elektronik esyalar, ev aksesuarlari, saatler,
el cantalari, sirt cant
alari, oyunlar

Markali (merch) tirlinler (tisortler, sweatshirtler ve daha fazlasi)

Farkli eyaletlerde satilabilecek tiriinlerin listesi her pazar yeri igin
farklilik gosterebilir.

llerleyen  sayfalarda  agikladigimiz  her  bir  pazaryerinin
kategorilerindeki satilik iirlinlerin listesini kontrol etmenizi oneririz.

11



g Pratik ornek I.

Ad1 agiklanmayan biiyiik bir sehirde, biiyiik bir doviis sporu
kargilagsmas1 gergeklesti (baska bir spor karsilagsmasi veya hatta bir
konser hayal edebilirsiniz).

Bu mag farkli eyaletlerden ¢ok sayida taraftar takip etti. Cok sayida
taraftar bu maca ilgi gosterdi.

Bu neden 6nemli?

Bu an kuliip (sporcu veya miizik grubu) i¢in ¢ok onemlidir ¢iinkii
farkli iilkelerdeki hayranlarina markali (kurumsal/kuliip vb.) iiriinler
satmak icin bu ilgiden en 1iyi sekilde faydalanmak zorundadirlar.

Sporcularin (kuliipler, miizik gruplar1) yoneticilerinin miimkiin
oldugunca cok sayida iilkede taraftarlar icin miimkiin oldugunca ¢ok
sayida markali irlin (tisort, forma vb.) hazir bulundurmasi ve satiglara
yardime1 olmak icin pazar yeri uygulamalarinda "listelenen iiriinler"
bulundurmasi zorunludur.

Bir oyundan (konser, turnuva) 6nce veya sonra binlerce ila on binlerce
markali iirlin satabilirler.

ONEMLIi NOT

Bu macin (ve diger benzer maglarin, konserlerin) tarihi dnceden
bilinmektedir, yani bu iiriinlerin satisin1 hazirlamak ve diizenlemek
icin yeterli zaman vardir. Hem s6z konusu magin galibi hem de maci
kaybeden takim/kuliip bu tiriinleri satin almaya ilgi duyacaktir.

Ornek: Magtan &nce ve sonra pazarda 50.000 tisort ve diger markali
triinlerin satildigin1 ve parca basma 50 CZK kar elde edildigini
diisiiniin. Bu durumda toplam kar 2.500.000 CZK olacaktir.

12



Pratik ornek Il.

Bir iiriiniiniiz oldugunu ve bunu farkl iilkelerde satmak istediginizi
diisiiniin. Dikdortgenin ortasina iirlinliin adim1 ¢izin ve baglantilara
satmak istediginiz eyaletlerin adlarini yazin.

13



g Kolay kayit

Amacimiz, farkli eyaletlerde satig yapmak isteyenlerin tirlinlerini satig
icin kaydettirmek ilizere pazaryerini kullanmalarina ve sadece satis
yapmak istedikleri eyaletleri segcmelerine olanak taniyan basit bir kayit
olusturmakt.

Kayit 4 adimdan olusur ve cok basittir
ve sezgisel.

Adim 1 - app.tradewyx.com adresinde bir hesap olusturmaniz
yeterlidir

Bu adimda, e-posta adresinizi ve sifrenizi kullanarak bir hesap
olusturacagiz.

Sign up

Already have an account? Sign in here

Email address

Password

Passworc

wy By signing up, you agree to the Terms of Service and
Privacy Policy

14



Bir hesap olusturduktan sonra bir "dogrulama e-postasi" gonderilir.

Adim 2 - Sirket bilgilerinin doldurulmasi
Bu adimda isim, adres ve telefon numarasini girin.

Step 10of 2 L ]

Company information
Enter your company details
Name

Acme Inc,

Address

Street name / number

Address Line 2
City/Town
State/Province

Phone number

Adim 3 - CSV dgelerini yiikleyin
Bu adimda satilacak verileri yiikliiyoruz.

Upload Product CSV

Use the Shopify CSV format as described here.

Products to sell in marketplaces & Mo &
File Edit View Insert Format Data Tools Extensions Help

O 5 o S % W% v | 5 % 4 O @m@ befal. - —[W|+ B I = A % @ Er iR A~
] - | fx Handle
A B & o E F & H 1 !
1 [Handle Title Body (HTML)  Vendor Product Categor Type Tags Published Oplient Mame  Oplion1 Value
‘example-t-shit  Example T-Shirt Acme Apparel & Acces Shirts mens t-shirt exal TRUE Titke Lithograph - Heig
3 example-t-shirt Small
axampla-t-shirt Medium
example-pants  Example Pants Acme Apparel & Actes Panls miens pants exar FALSE Titke: Jeans, W3ZH34
‘axample-hat Example Hat Acme Apparel & Acces Hat mans hat examp FALSE Tithe Grey

Sample CSV file looks like this.

Skip this step Upload and continue



swe

Adim 4 - Satis yapmak istediginiz pazaryerini se¢cme
Bu adimda satis yapmak istedigimiz pazari se¢iyoruz

Select Marketplaces

Marketplaces

Pick marketplaces worldwide where your products will be sold.

Select Name Country Website
Amazon Belgium
Fnac Belgium www.fr.fnac.be
Bol Belgium www.bol.com
Carrefour Belgium www.carrefour.com
Emag Bulgaria
Kaufland Bulgaria
Alza Czech Republic www.alza.cz
allanrn rrarh ranihlic wanw allanrn -7

Veriler girildikten sonra, miisteri destek ekibimiz, iiriinleri miimkiin
oldugunca satilabilir hale getirmek i¢in metin, agiklama ve g¢evirilerin
nasil ayarlanacagli konusunda tavsiyelerde bulunmak iizere her
potansiyel satictyla iletisime gegecektir.
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g Pratik ornek lll.

Bu boliimde app.tradewyx.com uygulamamizi deneyin.

1. app.tradewyx.com adresinde basit bir kayit olugturun.
2. Bilgilerinizi doldurun.
3. CSV dosyasini heniiz yiiklemeyin - bu noktayi atlayn.

4. Basit bir se¢imle hangi pazar yerlerinde satis yapmak istediginizi
secin.

Liitfen bu prosediirii birka¢ kez deneyin.

Meslektaslarimiz, farkl lilkelerde pazaryerinde satis yapmak igin
herkesin kullanabilecegi basit bir kayit arayiizii olugturmaya calist1.

17



g Pazarda satis baslatma hizi

Hedefimiz, kayittan sonraki bir hafta i¢inde secilen iilkelerden
birinde veya daha fazlasinda mallarin satilmasini saglamaktir.

Zaman (Cizelgesi
1. www.tradewyx.com adresinden iiriin kaydi

2 giin - depoya gonderilecek triinlerin hazirlanmasi

2. Uriinlerin depoya génderilmesi

3 giin - iilkeler aras1 yabanci tagimacilik (daha kisa olabilir
komsu bir devlet s6z konusu oldugunda, ancak ayni zamand
daha uzun, 6rnegin deniz tagimacilig1 i¢in

3. depoya teslimat

2 giin - 6geleri kontrol etme

4. Pazarda satislarin baslatilmasi

18



g Farkh ulkelerdeki pazarlarda satis yapma siireci

1. Satis yapmakla ilgileniyorsaniz, www.tradewyx.com
adresinden bir kayit olusturun
Kayit olurken, potansiyel alici bir pazar yeri secer ve iirlinleri kontrol
ederken belirtir. Potansiyel saticiya, satilacak iiriinlerin génderilmesi
gereken segilen pazaryeri i¢in bir depo adresi (fulfillment) verilir.

2. llgili taraf mallari secilen iilkelere gore depolara gonderir

o y)

Your Product J j

=
Tradewyx.com

3. Miisteri pazardan satin alir ve yerine mal gonderilir

4. ilgili taraf, iiriinlerin satis1 icin bir fatura alacaktir

19
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g Farkh ulkelerdeki pazarlarda satislarin hesaplanmasi

Su anda 78 farkli eyalette 200'den fazla pazaryerinde satis
yapmaniza yardimci olabiliriz. Bir pazaryerinde satis yapmak, muhtemel
satici igin pazaryeri operatorii i¢in bir {icret (komisyon), aylik sabit bir
ticret, farkli eyaletlerde bir siparis karsilama deposu kiralama ve
sirketimiz i¢in bir {licret igeren maliyetlere neden olur. Siparig karsilama
deposundan miisteriye nakliye genellikle miisteri tarafindan 6denir.

Her bir pazar yeri i¢in araylizimiizde (kayittan sonra) maliyetlere genel
bir bakis bulabilirsiniz.

Satic1 adayr app.tradewyx.com'a kaydolduktan sonra satis yapmak
istedigi pazaryerini seger. Her bir pazaryeri icin aylik bir abonelik iicreti
belirlenir ve bu iicretten pazaryerinde satis yapmanin maliyeti diisiiliir.

Hesaplama 6rnegi:

Abonelik / aylik depozito 2 000 CZK
Gelir
Uriinlerin 200 000 CZK'ya satis1 200 000 CZK
Maliyet
Maliyetler - Pazar Yeri - Operasyon 1 000 CZK
Maliyetler - Pazar yeri iicretleri %8 16 000 CZK
Maliyet - yerine getirme - operasyon 2 000 CZK
Maliyet - www.tradewyx.com trafik - %3 6 000 CZK
Toplam 175 000 CZK
Art1 abonelik 2 000 CZK
Faturalandirilacak toplam tutar 177 000 CZK

20
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Hangi eyaletlerde satis yapacagima nasil karar
veririm?

Uygulamanizi hangi iilkede ve hangi pazarda satacaginiza karar
verirken asagidaki hususlar dikkate alimalidir:

1 Ilgili satici, satis yapmak istedigi eyaletlerdeki pazaryeri
uygulamasini agar (genel bakis icin www.tradewyx.com adresine
bakim) ve segilen kategorideki rakip iiriinlerin fiyatlarin1 ve
bulunabilirligini kontrol eder.

2 llgilenen satic1, uygulamanzdaki pazar yeri uygulamasmnda
satis maliyetini 6grenebilir.

3 lgili taraf, giimriik vergisi ve depoya nakliye dahil olmak
lizere satis ic¢in toplam bir hesaplama olusturur. (Misteri
destegimiz bu hesaplamada yardimci olur.)

4 lgili taraf, mallarin yurtdisinda satis1 icin ilgili sertifikalara,
uygunluk belgelerine veya lisans haklarma sahip olmalidir
(Miisteri destegimiz sertifikalarn  vb. kontrol edilmesine
yardimci olur).

5 lgili tarafin yiiriirlilkte olan bir sikayet sistemi olmalidir
(Yine, miisteri destegimiz bu kurulum konusunda yardime1 olur).

21
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ﬂ Pazarlama destegi

Sirketimiz, ilgili saticinin segtigi iilkelerdeki siparis karsilama
merkezlerinde iriinlerin stoklanmasmna ve segilen pazar yeri
uygulamalarinda "iiriin listelemeye" yardime1 olur.

Pazaryerinde satig yaparken, anahtar kelimeleri kullanarak
Ogeleri tanitan pazaryeri destegi saglar. Bu, bir iirlin i¢in biiyiik bir
talep varsa (Ornegin spor kuliiplerinin, spor organizasyonlarinin,
tinliilerin irlinleri), arama motorlarinda bu anahtar kelimeyi arayan
hayranlarin ¢esitli pazar yerlerinde satin almak i¢in bir baglanti
bulacagi anlamma gelir.

Bir iriin beklendigi gibi satilmazsa, pazarda satis yapmak
isteyenlere bir reklam kampanyasi olusturmalar1 veya YouTube veya
Google'da ¢evrimigi reklamcilik konusunda yardimci olabilecek
medya ve medya ajanslarina iletisim bilgilerini iletebiliriz.
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g Ogelerin agiklamasi

Deneyimlerimize dayanarak, "sayfalama" yaparken uygun bir
0ge ad1 ve agiklamasi olusturmanin ¢ok Onemli oldugunu gordiik.
Ogelerin bashigi, ne olduklarmi dogru bir sekilde tanimlamalidur.
Ormegin, yanlis olan "futbol formasi", ancak dogru olan "FC
BARCELONA futbol formast" dir. Uriinlerin aciklamasinda, rekabet
avantajlarinin bir agiklamasi da dahil olmak {izere, hata yapmadan
mallar1 karakterize eden miimkiin olan en iyi agiklamay1 vermek
onemlidir.

Ayrica, pazar yeri uygulama algoritmalar1 bu agiklamalari
aramalarina dahil edeceginden, bu agiklamanin diger dillere
cevrilmeye hazir olmasini oneririz.
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Farkli tlkelerdeki pazar yeri satiglari, ticaret ve imalat
sirketlerinin yani sira spor kuliipleri ve organizasyonlari, iiriinlerini
satan {linliiler tarafindan da is stratejilerinde kullanilmalhdir.

Diizenli olarak 200'den fazla iilkede, pazaryerini kullanarak
nasil daha fazla satis yapabileceginizi - gelirinizi nasil
artirabileceginizi veya nasil miisteri bulabileceginizi pratik 6rneklerle
anlattigimiz tam giinliik seminerler diizenliyoruz.

Her katthmcwya uluslararasi gegerliligi olan bir sertifika
verilecektir.

Bu egitim satis elemanlari, iiretim, satis sirketleri yoneticileri,
spor  kuliipleri ~ yoneticileri  tarafindan  tamamlanmalidir.
ve spor etkinligi yoneticileri, influencer'lar, iinliiler ve daha da fazla
satis yapmak isteyen diger kisiler.

Egitim, ogrencileri i¢in yeni konular arayan ortadgretim
okullar1 ve tiniversitelerin temsilcileri i¢in uygundur.

Egitim, medya temsilcileri ve medya ajanslart icin de
uygundur.

Egitimin bir diger katilimcis1 da genellikle ticaret odalar1 veya
diger meslek birliklerinin temsilcileri ve bu kuruluslarin iiyeleridir.

Egitime katilanlar ayn1 zamanda ihracat1 artirmak ve istthdam
yaratmak ic¢in yeni ilham kaynaklari arayan siyasi parti temsilcileridir.

Egitim ayrica is arayanlar, serbest ¢aligsanlar, yeni - modern -
beceriler edinmek ve CV'lerini, sosyal medya profillerini veya web
sitelerini gelistirmek icin bir sertifika almak isteyen 0grenciler icin de
uygundur.
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Farkh ulkelerdeki pazarlarda potansiyel satiglar

Farkli eyaletlerdeki pazarlarda satig yapmak biiylik bir potansiyele
sahiptir ¢iinkii:

a) Internet iizerinden yapilan satiglarin sayis1 artacak

b) satis ve liretim sirketleri pazarda daha fazla satis yapacak

c) spor kuliipleri bu sekilde daha fazla {iriin satacak

d) inliler bu form ile farkli iilkelerdeki yeni hayranlarina
ulasiyor

e) medya, medya ajanslar1 yeni miisteriler buluyor

Farkli tilkelerdeki pazar yerlerinde satig yapmak kiiresel bir konudur,
bu nedenle bu kitap 29 dilde yaymlanmis ve 10.000'den fazla
kitapcidan temin edilebilir.

Ayrica 200'den fazla iilkede ve 1.000'den fazla sehirde egitimler
diizenliyoruz.

Kitabimizdaki veya egitimimizdeki dersleri ne kadar erken
Ogrenirseniz, satiglarinizi artirmaniza veya yeni miisteriler bulmaniza
yardime1 olabilecek onemli bir rekabet avantaj1 elde edersiniz.
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g Reklam alani satisi

Medya ve diger ortaklarin reklam alanlarin1 hem kendi iilkelerindeki
miisterilere hem de uluslararasi miisterilere satmalarina yardimci
oluyoruz.

Omegin, Amerikan medyasindaki reklam alanlarin1 Japonya'daki
miisterilerimize veya Alman medyasindaki reklam alanlarmi
Polonya'daki miisterilerimize satabiliriz.

Miisterilerin ¢esitli pazar yerlerinden satin alabilecekleri kuponlarla
reklam alam1 satmaya yardimci oluyoruz. Bu kuponun medya icin
avantaji, yerine getirmenin tam olarak tanimlanmasi ve ayrica
miisterilerin bu kuponu ¢evrimici olarak (medyanin satig temsilcileri
olmadan) satin alabilmesidir. Bir kupon kullanarak reklam alani
satmak, 0rnegin baska bir miisterinin iptaliyle olusturulan ticretsiz bir
medya alanima hizl bir sekilde yanit verebilir.

Pazarda medya alani satmak icin kupon 6rnekleri:

a) haber ajanslar - satis kuponu, s6z konusu haber ajansi
tarafindan yayinlanan basim biiltenini tanimlayabilir

b) radyo - satis kuponu radyo istasyonundaki radyo spotlarinin
sayisini ve uzunlugunu icerebilir

c) TV - kupon, verilen TV kanalindaki ticari spotlarin sayisin1
ve uzunlugunu igerebilir

d) Gazete (¢evrimigi gazete) - satis kuponu, reklam alaninin
boyutunu ve goriintiilenme sayisini igerebilir

e) Influencer'lar - kupon influencer'in reklam alanimni
tanimlayabilir

f) reklam panolari - satig kuponu kiralanacak alanin bir tanimin1
icerebilir
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Promosyon yerine getirmenin bircok Ornegi olabilir. Ornegin,
yaklagan bir filmdeki tanitim performansi i¢in bir kupon, bir konser,
spor etkinligi, etkinlik destegi, proje destegi vb. organizasyondaki bir
performans i¢in bir kupon olabilir.
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