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V poslednych rokoch doslo k vel’kym zmenam v podnikani, coraz
CastejSiemu vyuzivaniu internetu, rozsireniu prace z domu, vicSiemu
vyuzivaniu online aplikacii a d’al§im zmenam. V dosledku tychto zmien
niektoré podniky a odvetvia zipasia s problémami a na druhej strane
vznikaju odvetvia, ktoré prosperuju, pritahuji novych zéakaznikov,
generuju zisky a maju pred sebou vel’ky potencial.

Tato kniha sa zameriava na druht cast spolo¢nosti, t. j. na
priemysel, ktory rastie. Bude ziskavat’ novych zakaznikov po celom svete
a ma pred sebou velké perspektivy. Ide o nové odvetvie - predaj na
trhoviskach v roznych krajindch. Téato kniha je prva, ktora komplexne
opisuje toto odvetvie pre jednotlivé krajiny, opisuje praktické priklady a
tiez spOsoby, ako zvysit predaj a ziskat novych zakaznikov
prostrednictvom tohto odvetvia.
O niekol’ko rokov bude bezné, ze v obchodnych oddeleniach firiem buda
zamestnanci, ktori budi mat’ na starosti predaj na trhoviskach v r6znych

.....

Stredné a vysoké Skoly sa budu musiet’ prispdsobit’ dnesnej
situacii na trhu prace a vzhl'adom na rastici dopyt zavedu do ucebnych
osnov v roznych Statoch oblast’ predaja na trhovisku.

V tejto novej oblasti som zacal pracovat’ v roku 2020, ked’
sme sa s kolegami ako prvi na svete zaoberali otazkou, kol’ko aplikacii na
trhu v roznych §tatoch mozno pouzit’ na predaj vyrobkov. Za ten cas, ¢o
pOsobim v tejto oblasti, som si vypocul vela nepeknych poznamok z
roznych stran, pretoze predstava, ze mozete predavat’ vyrobky vo viac
ako 70 Statoch pomocou niekolkych kliknuti, je takmer sci-fi. Dnes, v
roku 2024, uvadzame naSu myslienku do praxe a pomahame
spolo¢nostiam predavat’ ich vyrobky vo viac ako 70 Statoch pomocou
trhoviska. Prajem vam vel’a GispeSnych obchodov. Ivan Doubek
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g Pre koho je kniha urcena?

Kniha obsahuje cely rad praktickych poznatkov, ktoré opisuju
priklady, ako predavat’ na aplikéaciach trhov v r6znych krajinach, aby
pouzivatelia mohli najst’ novych zakaznikov, zvysit’ svoj predaj alebo
zvySit’ svoje prijmy.

Tato kniha je urcend pre cely rad l'udi a spolo¢nosti vratane
tych, ktoré st uvedené nizsie:

a) Zastupcovia obchodnych spolo¢nosti

Hlavnym ciel'om predajnych spolo¢nosti je predat’ co najviac
a predajom na trhoch v réznych Statoch mozu spolocnosti este
viac zvysit predaj. Skolime predajcov a manazérov vo
viacerych predajnych spolo¢nostiach a pomahame im rast.
Pomocou predajnych trhovisk mézu obchodni zastupcovia
ziskat’ informécie o tom, v ktorych Statoch maja predavat’, ako
aj o tom, aké ceny st konkurencieschopné.

b) Zastupcovia vyrobnej spolo¢nosti
Hlavnym cielom vyrobnych spolo¢nosti je vyrdbat
konkurencieschopné vyrobky. Vd’aka ndSmu rieSeniu mézu
spolo¢nosti zistit’, ¢i sa nimi vyrabany vyrobok méze predavat’
v zahrani¢i a za akd cenu. Vo viacerych spolo¢nostiach Skolime
obchodnikov, riaditel'ov a ukazujeme im praktické priklady pri
predaji vyrobkov a stanovovani ich ceny.

¢) Celebrity, Sportové kluby, Sportové organizacie
V sucasnosti je vel'mi popularne, aby celebrity, influenceri,
Sportové kluby alebo organizatori podujati mali "merch"
produkty. Tieto produkty mézu zahiiat’ dresy, trickd, hrnéeky



a mnoho dalSiecho. Mnohym predajcom pomédhame tieto
produkty predavat’.

d) Pracovnici na vol’'nej nohe, virtualni asistenti, l'udia
pracujuci z domu
Predaj na trhoch v r6znych krajinach je novou prilezitostou pre
pracovnikov na vol'nej nohe (samostatne zarobkovo ¢inné
osoby), virtudlnych asistentov alebo I'udi pracujucich z domu.
Pomocou zru¢nosti, ktoré sa naucia v tejto knihe (alebo na
naSich Skoleniach), mdézu viac pomdct Sirokému spektru
podnikov, ¢i uz v oblasti podpory, grafickej pripravy alebo
inych administrativnych zalezitosti.

e) Studenti
Predaj na trhoch v réznych krajinach je pre Studentov novou
prilezitost'ou, ¢1 uz ako praca na Ciastocny uvazok, stdz alebo
prax.

f) Zastupcovia strednych a vysokych $kol
Tato kniha (alebo naSe Skolenie) je vhodna pre zastupcov
strednych a vysokych $koél, ktori chci na svojich skolach
vyucovat’ poznatky z perspektivnej oblasti.

g) Uchadzaci o zamestnanie a 'udia hPadajici nové vyzvy
Odvetvie predaja na trhoviskdch v réznych Statoch mé vel'ky
potencidl a zamestna vela 'udi. Tato kniha a naSe Skolenie st
urcené pre kazdého, kto hl'ad4 novu prilezitost’.

h) Zastupcovia obchodnych komor a inych zdruZeni a ich
¢lenovia
Zvysenie vyvozu je jednym z hlavnych cielov mnohych
profesijnych a priemyselnych zdruzeni. Predaj na trhoch v
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roznych krajinach je jednou z foriem, ktoré moézu pomdct’
vyvozu.

i) Zastupcovia politickych stran, poslanci, senatori
Predaj na trhoch v réznych Stitoch by mal byt jednou zo
zakladnych vyvoznych stratégii v kazdom State. Je
nevyhnutné, aby poslanci, senatori a ekondémovia tieto
technologie poznali.

j) Zastupcovia médii, medialnych a reklamnych agentir
Toto odvetvie prindsa nové obchodné prilezitosti na predaj
reklamného priestoru. V tejto knihe (alebo na naSich
Skoleniach) opiSeme praktické priklady predaja reklamného
priestoru alebo ziskate tipy pre firmy, ktoré si potrebuju
zabezpecit’ reklamu na predaj svojich produktov.



g Vysvetlenie pojmov

Oblast’ predaja na trhu je v réznych krajinach novou oblast'ou, preto
sme vytvorili zoznam pojmov, ktoré sa objavuji vo zvysku knihy a
ktor¢ je potrebné vysvetlit'.

Trh

Ide o online predajné miesto, ktoré zdruzuje roznych predajcov, ktori
ho vyuzivaju na predaj svojich produktov. Zakaznik, ktory nakupuje
na tejto stranke, uskutoéiuje standardny nakup pomocou nakupného
kosika. Aplikacia Marketplace je v tomto State populdrna a mé vel’kl
sledovanost’.

Sklad

Ide o vyhradeny priestor v rdznych $tatoch na skladovanie tovaru.
Fulfillment

Ide o sklady, ktoré spolupracuju s aplikaciami trhoviska. Tieto sklady
skladuju tovar a po prijati objednavky z trhoviska zabezpecujua
vyzdvihnutie (zabalenie) tovaru a jeho odoslanie zékaznikovi.
Balenie

Vkladanie tovaru do trhoviska. Po strankovani sa polozky zobrazia v
ponuke pre zdkaznika a je moZzné ich zakupit'.

Vyrobok vhodny na predaj na trhovisku

Vyrobky mozno najst’ v roznych kategoriach trhoviska.

Ak mate zdaujem o predaj na trhovisku v roznych krajindch

Ide o jednotlivca alebo spolo¢nost’, ktord chce predavat’ na trhovisku
v roznych statoch. Moze to byt’ vyrobna spolo¢nost’, obchodna
spolo¢nost’, celebrita, zastupca médii alebo zastupca reklamne;j ¢i
medialnej agentury.

Zakaznik

Fyzicka alebo pravnicka osoba, ktord nakupuje "nase" polozky na
trhovisku.



g Ako to zacalo

V roku 2020, ked’ covid-19 udrel plnou silou a svet sa takmer
zastavil, sme zistili, ze neexistuje komplexné rieSenie a navod, ako
predavat’ na overenych trhovych aplikaciach v rdznych krajinach.

V roku 2020 sme ziskali finan¢né investicie od naSich
obchodnych partnerov, ktoré ndm pomohli rozbehnut' nas projekt v
roznych krajinach.

Nasim cielom bolo najst’ ¢o najviac trhovisk v roznych Statoch,
kde je mozné predavat’ rozne produkty naSich zakaznikov, a tiez
nastavit, ako vSetko zabezpecit z hl'adiska logistiky a vytvorit
jednoduchu webovu aplikaciu, kde si zdujemca o predaj na trhovisku
jednoducho vyberie §tat, v ktorom chce na trhovisku predéavat’.

Na realizéciu tohto projektu sme vytvorili vel’ky medzindrodny
tim, ktory pracoval a pracuje v réznych krajindich a v mnohych
jazykoch.

V prvej faze projektu sme museli zistit’, aké aplikacie na trhu
funguju v ro6znych krajinach. Overili sme tisice domén, na ktorych sme
testovali aj predaj, ndkupy, prenos udajov a dalSie technické
parametre.

V druhej faze sme testovali sklady plnenia v r6znych krajinach,
ktoré sme navstivili, a rozpravali sme sa so sucasnymi a byvalymi
zamestnancami tychto skladov, aby sme zistili technické parametre
skladovania tovaru. Pre predstavu sme navstivili viac ako 2 000
roznych skladov v niekolkych S$tatoch. Niekedy to bolo naozaj
dobrodruZstvo.



Zistili sme, ze overené aplikacie na trhu vratane pripojeni na
plnenie su v 78 Statoch. Prehlad vSetkych Statov ndjdete na nasSej
webovej stranke - www.tradewyx.com.

Hrladali sme doménu na umiestnenie celého projektu a stranku
na registraciu zaujemcov o predaj na trhovisku v réznych krajinach.
Po dlhom hl'adani sme pri$li na doménu www.tradewyx.com.

Nasi hlavni partneri (investori) st z USA, preto sme zalozili
spolo¢nost’ Tradewyx Inc. so sidlom v Silicon Valley.

V roku 2023 sme oficidlne spustili naSu aplikaciu, ktord vam
umoznuje predavat’ na trhoch v 78 Statoch.

Vzhl'adom na vysoky dopyt po naSich sluzbach zaroven rozsirujeme
nas tim o spolupracovnikov v roznych statoch a skolenia realizujeme
aj vo viac ako 200 krajinach.

Ak vas projekt zaujal, napiSte ndm na naSu e-mailovl adresu
job@tradewyx.com.


http://www.tradewyx.com/

g Krajiny, v ktorych mézZeme zabezpedit predaj

ZabezpeCujeme predaj na trhu v Statoch uvedenych niZsie.

EUROPA - 30 KRAJIN 1
Belgicko 2. Bulharsko 3. Ceska republika 4. Dansko 5. Finsko
7. Franctzsko 8. Chorvétsko 9. Taliansko 10. LotySsko 11. Litva 12.
Mad’arsko 13. Nemecko 14. Holandsko 15. Nérsko 16. Pol'sko 17.
Portugalsko 18. Rumunsko 19. Rakusko 20. Grécko 21. Slovinsko
23. Srbsko 24. Vel’ka Briténia 25. Svédsko 26. Spanielsko 27.
Svajéiarsko 28. Ukrajina 29. Bielorusko 30. Rusko

AFRIKA - 11 KRAJIN
Alzirsko 2. Egypt 3. Ghana 4. Juzna Afrika 5. Kena 6. Maroko 7.
Nigéria 8. Pobrezie Slonoviny 9. Senegal 10. Tunisko 11. Uganda

AMERIKA - 19 KRAJIN

1. Argentina 2. Bolivia 3. Brazilia 4. Dominikanska republika
5. Ekvador 6. Guatemala 7. Honduras 8. Cile 9. Kanada 10.
Kolumbia 11. Kostarika 12. Mexiko 13. Nikaragua 14. Panama 15.
Peru 16. Salvador 17. USA 18. Uruguaj 19. Venezuela

AZIA - 17 KRAJIN

1. Bangladés 2. Cina 3. Filipiny 4. Gruzinsko 5. India 6. Indonézia 7.
Izrael 8. Japonsko 9. Juznéd Koérea 10. Malajzia 11. Saudska Arabia
12. Singapur 13. Spojené arabské emiraty 14. Thajsko 15. Taiwan 16.
Turecko 17. Vietnam

AUSTRALIA - 1 KRAJINA
1.Australia
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g Prehlad produktov, ktoré modzeme predavat

Priklady produktov, ktoré moZeme predavat na trhu v rdznych
krajinach, zahfiiaja produkty uvedené nizsie:

Doplnky stravy, potraviny, ktoré sa rychlo kazia, Sportové vybavenie,
postelna bielizen (napr. vankuse), investicné mince, parfumy,
naradie, knihy, elektronika, bytové doplnky, hodinky,
kabelky, batohy, hry

Znackové produkty (tricka, mikiny a d’alSie)

Zoznamy poloziek, ktoré mozno predavat’ v roznych Statoch, sa mézu
na jednotlivych trhoch lisit’.

Odporacame skontrolovat’ zoznam poloziek na predaj v kategoriach
jednotlivych trhovisk, ktoré popisujeme na nasledujucich stranach.
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| 6. [l Prakticky priklad 1.

V nemenovanom vel'komeste sa konal vel’ky zapas bojovych
Sportov (moézete si predstavit akykol'vek iny Sportovy zapas alebo
dokonca koncert).

Tento zapas sledovalo velké mnozZstvo fantsikov z roznych Statov.
Tomuto zapasu venovalo pozornost’ vela fantusikov.

Preco je to dolezité?

Tento moment je pre klub (Sportovca alebo hudobnu skupinu) vel'mi
dolezity, pretoze musi €o najviac vyuzit pozornost’ pri predaji
znackovych (firemnych/klubovych atd’.) produktov svojim fantiSikom
v roznych krajinach.

Je nevyhnutné, aby manazéri Sportovcov (kluby, hudobné
skupiny) mali pripravenych o najviac znackovych produktov (tricka,
dresy atd’.) pre fantsikov v ¢o najvacSom pocte krajin a "kdtovanych
poloziek" v aplikéacidch na trhu, ktoré pomdzu s predajom.

Pred alebo po zapase (koncerte, turnaji) mdézu predat’ tisice az
desat’tisice znackovych produktov.

DOLEZITE UPOZORNENIE

Détum tohto (a d’alSich podobnych zapasov, koncertov) je znamy
vopred, t. j. je dostatok Casu na pripravu a nastavenie predaja tohto
tovaru. O kupu tohto tovaru bude mat’ zaujem vitaz daného zépasu,
ako aj tim/klub, ktory zépas prehral.

Priklad: Predstavte si, Ze sa na trhu pred a po zépase preda 50 000
tri¢iek a inych znac¢kovych vyrobkov so ziskom napr. 50 K¢ za kus.
Celkovy zisk potom predstavuje 2 500 000 K¢.

12



Prakticky priklad II.

Predstavte si, Ze mate produkt a chcete ho predavat v roznych
krajinach. Do stredu obdiznika nakreslite nazov vyrobku a do odkazov
napiste ndzvy Statov, v ktorych ho chcete predéavat’.
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g Jednoducha registracia

Nasim cielom bolo vytvorit' jednoduchu registraciu, ktord umozni
zdujemcom o predaj v roznych Statoch pouzivat trhovisko na
registraciu svojich vyrobkov na predaj a jednoducho si vybrat’ Staty, v
ktorych chcu predévat’.

Registracia pozostdva zo 4 krokov a je velmi jednoducha
a intuitivna.

Krok 1 - Jednoducho si vytvorte ucet na app.tradewyx.com
V tomto kroku vytvorime u¢et pomocou vasho e-mailu a hesla.

Sign up

Already have an account? Sign in here

Email address

Password

w Password

wy By signing up, you agree to the Terms of Service and
Privacy Policy

Po vytvoreni konta sa odosle "overovaci e-mail".
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Krok 2 - Vyplnenie udajov o spolo¢nosti

V tomto kroku zadajte nadzov, adresu a telefonne Cislo.

Step 10f 3 [ ]

Company information
Enter your company details
Name

Acme Inc.

Address

Street name / number

Address Line 2
City/Town
State/Province

Phone number

Krok 3 - Nahravanie polozZiek CSV
V tomto kroku nahrdme udaje, ktoré sa maju predat’.

Upload Product CSV
Use the Shopify CSV format as described here.

Products to sell in marketplaces 1 0 &
File Edit View Insert Format Data Tools Extensions Help

Q & ¢ S T W% v | 5 % O 00 m pefal. - —[W|+ B F = A % @
Al - fic Handle
A 8 c o E £ a "
1 [Hanee Tille: Body (HTML}  Vendor Product Categor Type Tags Published

‘axample-t-shit  Example T-Shirt Acme Apparel & Acces Shirts mans t-shirt axal TRUE
3 exampla-t-shirt
example-t-shirt
axample-pants  Example Pants Acme Apparel & Acces Panls miEns pants exar FALSE
exampla-hat Example Hat Acma Apparal & Acces Hat mens hat examp FALSE

Sample CSV file looks like this.

Skip this step Upload and continue

I R

Oplicat Name  Ogtion1 Value

Tithe

Tithe:
Tithe

Lithograph - Haig
Small

Medium

Jeans, W32H34
Grey



Marketplaces

Pick marketplaces worldwide where your products will be sold.

Select MName

Amazon

Fnac

Eol

Carrefour

Emag

Kaufland

Alza

Allanrn

Po zadani udajov bude nas$ tim zdkaznickej podpory kontaktovat
kazdého potencialneho predajcu a poradi mu, ako upravit’ text, opisy

Country
Belgium
Belgium
Belgium
Belgium
Bulgaria
Bulgaria

Czech Republic

rzarh renihlic

Select Marketplaces

Website

.dMazon.com

frinacbe

ww.bol.com
ww.carrefour.com

WIWW. emag.bg

ww.kaufland.bg

.alzacz

wianw allanrn r7

a preklady, aby sa polozky dali ¢o najlepSie predat’.
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g Prakticky priklad Iil.

V tejto kapitole si vyskusajte nasu aplikaciu app.tradewyx.com.

1. Vytvorte jednoduchu registraciu na stranke app.tradewyx.com.
2. Vypliite svoje tdaje.
3. Stubor CSV zatial’ nenahravajte - tento bod preskocte.

4. Jednoduchou vol'bou si vyberte, na ktorych trhoch chcete
predavat’.

Tento postup vyskusajte niekol'’kokrat.

Nasi kolegovia sa snazili vytvorit’ jednoduché registracné rozhranie
na predaj na trhovisku v r6znych krajinach, ktoré¢ moze pouzivat’
kazdy.

17



g Rychlost spustenia predaja na trhu

Nasim cielom je, aby sa tovar predaval v jednej alebo viacerych
vybranych krajinach do jedného tyzdia od registracie.

Casova os
1. registracia poloZiek na www.tradewyx.com

2 dni - priprava poloziek na odoslanie do skladu

2. odosielanie poloziek do skladu

3 dni - zahrani¢na doprava medzi krajinami (méze byt kratsia)
v pripade susedného S$tatu, ale aj dlhsie, napr. pri namorne;j
preprave

3. dodanie do skladu

2 dni - kontrola poloziek

4. spustenie predaja na trhu

18



g Proces predaja na trhu v réznych krajinach

1. Ak mate zaujem o predaj, vytvorte si registraciu na stranke
www.tradewyx.com.
Pri registracii si potencialny kupujici vyberie trhovisko a pri
kontrole poloziek uvedie. Potencialnemu preddvajucemu sa pre
vybrané trhovisko zada adresa skladu - fulfillment -, kam sa musia
predavané polozky poslat’.

2. Zaujemca odosle tovar do skladov podPla vybranych krajin

J ( 2

Your Product J j

=
Tradewyx.com

3. Zakaznik nakupi na trhovisku a tovar sa mu posle

4. Zainteresovana strana dostane faktiru za predaj poloziek
19
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g Vypocet predaja na trhu v roznych krajinach

V stcasnosti vam modzeme pomdct preddvat’ na viac ako 200
trhoviskach v 78 roznych Statoch. Pri predaji na trhovisku vznikaji
potencialnemu predajcovi néklady, ktoré zahiiiaju poplatok (proviziu) pre
prevadzkovatel'a trhoviska, mesacny pausSalny poplatok, prenajom skladu
na plnenie v roznych Statoch a poplatok pre nasu spolo¢nost’. Prepravu z
realiza¢ného skladu k zakaznikovi zvycajne hradi zakaznik.

Prehl'ad nékladov ndjdete v naSom rozhrani (po registracii) pre kazdé
trhovisko.

Po registracii na app.tradewyx.com si potencialny predajca vyberie
trhovisko, na ktorom chce predavat. Pre kazdé trhovisko je stanoveny
mesacny predplatny poplatok, z ktorého sa potom odpocitaji naklady na
predaj na trhovisku.

Priklad vypoctu:
Predplatné / mesacny vklad 2 000 CZK
Prijmy
Predaj predmetov za 200 000 K¢ 200 000 CZK
Naklady
Néklady - Trhovisko - Prevadzka 1 000 CZK
Naklady - odmena na trhovisku 8 % 16 000 CZK
Naklady - plnenie - prevadzka 2000 CZK
Néklady - www.tradewyx.com prevadzka - 3 % 6 000 CZK
Celkom 175 000 CZK
Plus predplatné 2 000 CZK

Celkovo k vytctovaniu 177 000 K¢
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Ako sa rozhodnem, v ktorych statoch budem

predavat?

Pri rozhodovani o tom, v ktorej krajine a na ktorom trhu chcete
predavat’ svoju aplikaciu, by ste mali zohladnit' nasledujuce
skuto¢nosti:

1 Zainteresovany predajca si otvori aplikdciu trhoviska v §tatoch,

v ktorych chce predavat (prehlad najdete na stranke
www.tradewyx.com), a skontroluje ceny a dostupnost
konkuren¢nych vyrobkov vo vybranej kategorii.

2 Zaujemca o predaj moze zistit cenu predaja v aplikacii
trhoviska v naSej aplikacii.

3 Zéaujemca vytvori celkovu kalkulaciu predaja vratane cla a
dopravy do skladu (s touto kalkulaciou poméze nasa zakaznicka
podpora).

4 Zéujemca musi mat’ prislusné certifikaty, osvedcenia o zhode
alebo licencné prava na predaj tovaru v zahranici (s kontrolou
certifikaitov  atd. poméha naSa zékaznicka podpora).

5 Zainteresovana strana musi mat’ zavedeny systém staznosti

(S tymto nastavenim vam opit pomdze naSa zakaznicka
podpora.)

21
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ﬂ Marketingova podpora

Nasa spolo¢nost pomédha pri naskladiiovani poloziek v
plniacich centrach vo vybranych krajinach zainteresovaného predajcu
a pri "zarad’'ovani poloziek" do vybranych aplikacii na trhu.

Pri predaji na trhovisku poskytuje podporu trhoviska, ktoré
propaguje polozky pomocou kI'i¢ovych slov. To znamena4, ze ak je po
nejakej polozke velky dopyt (napr. tovar Sportovych klubov,
Sportovych organizacii, celebrit), fanusSikovia, ktori hladaju toto
kl'aicove slovo vo vyhladavacoch, ndjdu odkaz na nakup na réznych
trhoviskach.

Ak sa tovar nepredava podl'a ocakavani, moézeme poskytnut’
kontaktné udaje médiam a medidlnym agenturam, ktoré moézu
zaujemcom o predaj na trhovisku pomoct’ vytvorit’ reklamnu kampan
alebo pomdct’ s online reklamou na YouTube alebo Google.
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g Popis poloziek

Na zaklade naSich skuisenosti sme zistili, Ze pri "strankovani"
je vel'mi dolezité vytvorit’ vhodny nazov a popis polozky. Nazov
poloziek by mal presne vystihovat, o aké polozky ide. Napriklad
nespravne je "futbalovy dres", ale spravne je "futbalovy dres FC
BARCELONA". A v popise poloziek je dblezité uviest ¢o najlepsi
opis, ktory charakterizuje tovar, vratane opisu konkuren¢nych vyhod,
bez toho, aby ste sa dopustili chyb.

Odportcame tiez, aby bol tento opis pripraveny na preklad do
inych jazykov, pretoze algoritmy aplikécii na trhu budu tieto opisy
zahfnat’ do vyhl'adavania.
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Predaj na trhoviskdch v réznych krajinach by mali vo svojej
obchodnej stratégii vyuzivat obchodné a vyrobné spolocnosti, ale aj
Sportové kluby a organizacie, celebrity, ktoré predavaju svoj tovar.

Pravidelne organizujeme celodenné seminare vo viac ako 200
krajinach, na ktorych opisujeme praktické priklady, ako viac predavat
pomocou trhu - ako zvysit’ svoje prijmy alebo najst’ zakaznikov.

KaZdy ucastnik dostane certifikdat s medzinarodnou platnostou.

Toto Skolenie by mali absolvovat predajcovia, manazéri
vyrobnych, obchodnych spolocnosti, manazéri Sportovych klubov
a manazéri Sportovych podujati, influenceri, celebrity a d’alsi, ktori chct
preddvat’ este viac.

Skolenie je vhodné pre zastupcov strednych a vysokych kol,
ktori hl'adaji nové témy pre svojich Studentov.

Skolenie je vhodné aj pre zastupcov médii a medidlnych agentr.

Dalsim ucastnikom Skolenia st zvycajne zastupcovia obchodnych
komor alebo inych profesijnych zdruzeni a ¢lenovia tychto organizacii.

Utastnikmi kolenia st aj zastupcovia politickych stran, ktori

miest.
Skolenie je vhodné aj pre uchaddzacov o zamestnanie, 'udi na
vol'nej nohe, Studentov, ktori chcu ziskat’ nové - moderné - zrucnosti a

certifikat na zlepSenie svojho Zivotopisu, profilov na socialnych sietach
alebo webovych stranok.
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Potencialny predaj na trhu v ro6znych krajinach

Predaj na trhu v r6znych Statoch ma vel’ky potencial, pretoze:

a) pocet predajov na internete bude rast’

b) predajné a vyrobné spolo¢nosti budu na trhu predavat’ viac.

c) Sportové kluby takto predajii viac tovaru

d) celebrity oslovuji novych fanusikov v r6znych krajinach
pomocou tohto formuldra

e) média, medialne agentiry nachadzaji novych zakaznikov

Predaj na trhoch v r6znych krajinach je globalnou témou, preto tato
kniha vysla v 29 jazykoch a je dostupna u viac ako 10 000
knihkupcov.

Skolenia organizujeme aj vo viac ako 200 krajinach a viac ako 1 000
mestach.

Cim skor si osvojite poznatky z nasej knihy alebo $kolenia, tym skor
ziskate vel'ku konkurenént vyhodu, ktord vam pomoéze zvysit’ predaj
alebo n4jst’ novych zdkaznikov.
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g Predaj reklamného priestoru

Pomahame médiam a d’als$im partnerom predavat’ reklamny priestor
zakaznikom v ich domovskych krajinach, ako aj medzindrodnym
zakaznikom.

Moézeme napriklad predavat’ reklamny priestor v americkych médiadch
zakaznikom v Japonsku alebo reklamny priestor v nemeckych
médiach zakaznikom v Pol'sku.

Pomahame predavat’ reklamny priestor pomocou kuponov, ktoré si
zakaznici mozu kapit’ na réznych trhoch. Vyhodou tohto poukazu pre
médid je presny popis plnenia a tieZ to, Ze zadkaznici si mézu tento
poukaz kupit online (bez obchodnych zastupcov médii). Predaj
reklamného priestoru pomocou poukazu moéze rychlo reagovat
napriklad na volny medidlny priestor, ktory vznikol zruSenim
objednavky od iného zdkaznika.

Priklady kuponov na predaj medialneho priestoru na trhovisku:

a) tlacové agentlry - preddvany poukaz mdze opisovat’ tlaCovu
spravu vydanu prislusnou tlaCovou agenttirou

b) radio - preddvany kupon méze obsahovat’ pocet a dizku
rozhlasovych spotov na rozhlasovej stanici.

¢) TV - kupén moze obsahovat’ pocet a dizku reklamnych
spotov na danej televiznej stanici

d) Noviny (online noviny) - predajny kupon méze obsahovat’
vel'kost’ reklamného priestoru a pocet zobrazeni

e) Influenceri - voucher mdze popisovat’ reklamny priestor
influencera

f) billboardy - poukaz na predaj moze obsahovat opis plochy,
ktora sa ma prenajat’
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Prikladov reklamného plnenia méze byt mnoho. Mo6zZe ist’ napriklad o
poukaz na propagacné vystipenie v pripravovanom filme, poukaz na
vystipenie pri organizovani koncertu, Sportového podujatia, podporu
podujatia, podporu projektu atd’.
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